Введение.

Экономика предприятия (фирмы) – образовательная и научная дисциплина, в которой излагаются методы и правила хозяйственной деятельности производственной организации. Знание экономики предприятий, где создаются предметы жизнеобеспечения – необходимое условие понимания происходящих социально-экономических процессов и решения любых хозяйственных задач. Экономика предприятия (фирмы) как образовательная дисциплина – это комплекс знаний о средствах, законах и правилах ведения хозяйства. Она включает широкий спектр управленческих и организационных форм, методов и правил рационального использования материальных и нематериальных ресурсов, объектов, процессов и способов с целью создания и распределения материальных и духовных благ.

Предприятия, как коммерческая организация

В ГКРФ каждая организация признанная юридическим лицом при регистрации получает фирменное наименование и т.о. становится коммерческой организацией.

Предприятие - это обособленная специальная единица, основой которой является профессионально организованный коллектив, способный с помощью имеющихся у него средств производства, изготовить нужную потребителю продукцию (выполнить работу, организовать услуги соответствующего назначения, профиля, ассортимента)
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Внутренняя среда предприятия

Внешняя среда предприятия - это потребители продукции, поставщики.
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Задачи действующего предприятия:

1. получение дохода владельцем предприятия;

2. обеспечение продукцией потребителя;

3. обеспечение персонала предприятия зарплатой, нормальными условиями 

      труда, возможностью профессионального роста;

4. создание рабочих мест для населения живущего в окрестностях предприятия;

5. охрана окружающей среды;

6. недопущения сбоев в работе предприятия.

Как формируется предприятие

Право постановки задачи перед персоналом всегда остается за владельцем, независимо от его статуса. Задачи предприятия определяют:

1. интересы владельца предприятия;

2. размеры капитала;

3. ситуация внутри предприятия;

4. внешняя среда предприятия.

Основные функции производственного предприятия:

1. изготовление продукции производственного и личного потребления;

2. продажа и поставка продукции потребителю;

3. послепродажное обслуживание продукции;

4. материально техническое обеспечение производства на предприятии;

5. управление и организация труда на предприятии;

6. развитие и рост объектов производства на предприятии;

7. предпринимательство;

8. уплата налогов;

9. соблюдение действительных стандартов и нормативов;

10. увеличение качества продукции.

Функции предприятия конкретизируются и уточняются в зависимость от размеров предприятия, отраслевой принадлежности, специализации и кооперирования, наличие социальной инфраструктуры, формы собственности и взаимоотношений с местными органами власти.

Классификация предприятий.

Основные признаки классификации предприятия:

1. отраслевая и предметная специализация;

2. структура производства;

3. мощность производственного потенциала или размер предприятия.

Предприятия специализирующееся на выпуске однородной продукции образуют соответствующие отрасли материального производства. Такие предприятия составляют структуру отраслей определяющая их профиль и масштаб. Крупные отрасли народного хозяйства делятся на более мелкие специальные. На практике все реже можно будет определить отраслевую принадлежность предприятия. Так как у них межотраслевая структура, поэтому по структуре предприятия, делятся на:
· узко специализирующиеся

· многопрофильные

· комбинированные

Узко специализирующиеся – это те предприятия, которые изготовляют ограниченный ассортимент.

Многопрофильный – это те, которые выпускают продукцию различного назначения.

Комбинированные – суть в том, что один вид сырья на одном и том же предприятии, превращается параллельно или последовательно в другой вид, а затем и в третий.

Классификация предприятий по мощности производственного потенциала делит предприятие на три группы

· малые предприятия 

· средние предприятия

· крупные предприятия

При отнесении предприятия к одной из групп используются следующие показатели:

1. численность персонала;

2. стоимостной объем выпускаемой продукции;

3. стоимость основных производственных фондов.

Структура предприятия.

Структура предприятий – это состав и соотношение его внутренних звеньев. Она определяется его размером, отраслью производства и уровнем технологии и специализации.
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Производство, его формы и виды.
В законе РФ "О предприятии и предпринимательстве" отмечается, что предпринимательская деятельность представляет собой инициативную, самостоятельную деятельность граждан и их объединений направленную на получение при были. Сфера производства – это любая сфера экономики. Наиболее привлекательная из них - это производство, коммерция, финансы и интеллектуальный комплекс.

Создание и юридическое оформление новых предприятий.

Образование новых промышленных предприятий и расширение действующих, определяется следующими факторами:

1. наличие неудовлетворенного спроса на продукцию;

2. наличие ресурсов необходимых для организации производства этой продукции;

3. уровень развития науки и техники в соответствующей отрасли производства.

Решение о создании нового предприятия принимает владелец капитала. Создание предприятия фиксируется соответствующими документами. Основной документ – это устав предприятия. В нем указывают юридический статус предприятия, излагаются задачи, обоснование и принцип его создания, Указываются учредители их адреса и денежный вклад каждого. Устанавливаются сроки формы деятельности предприятия, его права и обязанности, как юридического лица. В уставе обозначается размер уставного капитала и истинного его формирования. 

Уставный капитал – это зафиксированное в стоимостном выражении сумма материальных и нематериальных ценностей, которые передаются предприятию в постоянное пользование владельцами этих ценностей.

Форма предпринимательства.

Основные формы предпринимательства:

· индивидуальная

· коллективная

· корпоративная

В РФ согласно законодательству предпринимательская деятельность без регистрации запрещена.

 Полное товарищество – это объединение граждан или юридических лиц на основании договора между ними. Все члены товарищества несут ответственность всем своим имуществом, имуществом созданным за счет вкладов участников. Оно не является юридическим лицом, государство не несет ответственность за его деятельность.

АОЗТ создается за счет вкладов участников, участники несут ответственность в пределах своих вкладов. Реализация акций допускается только с разрешения всех собственников, оно является юридическим лицом, имеет свое имя. Если учредители уже являются юридическим лицом, то они сохраняют самостоятельность.

АООТ отличие от АОЗТ в том, что в 1-ом случае объединяются предприниматели для совместной работы, а во 2-ом капитал для совместного использования. Является юридическим лицом, располагает имуществом, полностью обособленным от имущества акционеров. Владеет наличным акционерным капиталом, разбитым на части. Акционеры несут ответственность в пределах своих акций, акции продаются свободно.

Акция – это ценная бумага, свидетельствующая о внесении владельцем определенной суммы денег в капитал АО и дающая право на получение ежегодного дохода-девиденда из прибыли АО.

Именная акция – она закреплена за акционером посредством занесения в книгу записи, её передача осуществляется путём передаточных надписей отраженных в книге общества.

Акция на предъявителя – подобна деньгам, принадлежит фактическому владельцу и может свободно продаваться.

Простая акция позволяет получать доход в зависимости от результатов деятельности АО, а также принимать участие в управлении и голосовать на общем собрании акционеров.

Привилегированные акции отличаются от простых заранее установленной суммой на акции независимо от результатов деятельности АО и первоочередности возвратных сумм при ликвидации АО, но нет права голоса на общественном собрании.

Малое предпринимательство.

1. Более адаптивная гибкость и оперативность реагирования на спрос рынка.

2. Мобильность при выполнении работ связанных с внедрением новой техники и изобретений.

3. Более экономичное использование ресурсов, в том числе и вторичные.

4. Снижение косвенных расходов связанных с содержанием управленческих структур.

5. Увеличение скорости оборота капитала.

В последнее время появилась такая тенденция, крупные предприятия второстепенные производственные операции передают специальным и мелким фирмам, которые благодаря узкой специализации добились больших успехов в своей деятельности. Перед малыми предприятиями реально может ставиться задача заполнения свободной ниши, отражается в промежутках между товарной массой поставляемой на рынок крупными предприятиями. К малому предпринимательству относится:

· в транспорте численность до 100 чел.

· в сельском хозяйстве до 60 чел.

· в розничной торговле до 30 чел.

Государственная поддержка малого предпринимательства.

Во всех развитых странах малым предприятиям установлены определённые льготы и оказывается государственная поддержка. В РФ согласно законодательству налоговые льготы дифференцируются в зависимости от деятельности предприятия. Развитие малого предпринимательства поддерживает "Союз предпринимателей Росси" - это общественная организация, которая распространяет свое влияние на многие страны бывшего СССР.

Промышленные предприятия в сфере рыночного товарообмена

Деятельность предприятия в сфере материального производства подразумевает два основных этапа:

1. производство материального продукта;

2. продажа этого продукта и покупка нужных компонентов производства.

1-ый этап в пределах производства, а 2-ой за пределами. Способ, место и средство товарообмена относится к понятию рынок. Содержание и формы современных рынков весьма разнообразны. С точки зрения предприятия, рынки существуют в элите рынков продаж, закупок, финансовых и посредников рыночных сделок. Успех предприятия определяется знанием потребностей рынка и плодотворностью предпринимательской инициативы персонала и руководителей.

Маркетинг – это искусство предложить потребителю товар или услугу, который будет пользоваться спросом, правильно назначить цену, подобрать каналы сбыта и организовать рекламную компанию.

Функции маркетинга:

1. Комплексное изучение конкретного рынка его проблем и перспектив.

2. Планирование товарного ассортимента своего предприятия с учетом требований рынка и своих возможностей.

3. Формирование спроса и приведение предприятий по стимулированию сбыта.

4. Планирование бытовых операций.

5. Управление и контроль за маркетинговой деятельностью.

Рынки делятся по главным признакам:

· товарно-отраслевой 

· географический

Далее они делятся по группам потребителей:

· производственное потребление

· государственные закупки

· посредники

· население

Монополия и рынок.

Монополия – исключительное преимущество на рынке товаров и услуг одного промышленного предприятия или небольшой их группы.

Различают 3 вида монополии:

1. Закрытую монополию, защищенную от конкуренции с помощью юридических ограничений (чаще всего это государственная монополия).

2. Естественную монополию, необходимую в связи с исключительными особенностями ее деятельности.

3. Открытую монополию, когда одно промышленное предприятие в силу сложившейся ситуации стало единственным поставщиком товара.

Нужен эффективный экономический механизм контроля и регулирования монополии. Вера в государство, которое будто бы может управлять ходом производства, не считалось с его естественными экономическими законами, может принести только урон экономике. Для борьбы с монополизмом нужны экономические меры, способные помочь появлению конкурента, а не искусственные преграды самим монополиям. 


Ресурсы предприятия.

Основные средства промышленного предприятия (фирмы).

Понятие, состав и структура основных средств.

Основные средства – часть имущества, используемая в качестве средств труда при производстве продукции либо для управленческих нужд фирмы в течение периода, превышающего 12 месяцев и стоимостью более 100-кратного размера минимальной месячной оплаты труда (ММОТ).

К основным средствам относятся:

· Здания;
· Сооружения;
· Рабочие и силовые машины и оборудование;
· Измерительные и регулирующие приборы и устройства;
· Вычислительная техника;
· Транспортные средства;
· Инструмент;
· Производственный и хозяйственный инвентарь;
· Рабочий, продуктивный и племенной скот;
· Многолетние насаждения.

К основным средствам относятся также капитальные вложения, осуществляемые предприятием в многолетние насаждения и направляемые на коренное улучшение земель (осушительные, оросительные и другие работы) и арендованные объекты основных средств. Кроме того, в составе основных средств учитываются находящиеся в собственности фирмы земельные участки, объекты природопользования (вода и другие природные ресурсы). 

В зависимости от целевого назначения и выполняемых функций в процессе производства основные средства по составу подразделяются на производственные и непроизводственные. 

Производственные основные средства функционируют в сфере материального производства, неоднократно участвуют в процессе производства, постепенно изнашиваются и переносят свою стоимость на создаваемый продукт частями, по мере снашивания.

Непроизводственные основные средства не участвуют в процессе производства и предназначены для целей непроизводственного потребления. К ним относятся числящиеся на балансе фирмы объекты здравоохранения (больницы, здравпункт, санаторно-курортные учреждения и т.п.), физкультуры и спорта, жилищно-комунальной и социально культурной сферы (общежития, клубы, бани, детские сады, ясли).

В практике планирования и технико-экономического анализа производственные основные средства разграничивают на активные и пассивные.
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Активная часть основных средств воздействует на предмет труда, перемещает его в производственном процессе и осуществляет контроль над ходом производства. Пассивная часть создает условия для бесперебойного функционирования активной части.

Методы оценки основных средств.

Оценка основных средств – это их величина в денежном выражении. Стоимостная оценка проводится путем суммирования фактически произведенных расходов. Применяют следующий метод оценки:

· оценка по первоначальной стоимости;

· оценка по восстановительной стоимости;

· оценка по остаточной стоимости.
Для определения суммы основных средств, закрепленных за данной организацией, исчисления суммы амортизации и расчета технико-экономических показателей они принимаются к учету по первоначальной стоимости, но оцениваются по-разному:

1. При приобретении основных средств их первоначальная стоимость складывается из суммы фактических затрат на приобретение, сооружение и изготовление объекта (за вычетом НДС и других возмещаемых налогов)

Кп=Рприобр+Ртрансп+Рмонт
2. Если объекты основных средств вносят в виде вклада в уставной капитал данной фирмы, то их первоначальная стоимость будет равна денежной оценке согласованной учредителями, если иное не предусмотрено законодательством РФ.

3. В качестве первоначальной стоимости основных средств, полученных организацией по договору дарения и в иных случаях безвозмездного получения, признается их рыночная стоимость на дату оприходования.

Основные средства, созданные в разное время и оцененные по их первоначальной стоимости, могут быть несопоставимы вследствие различных условий их производства или приобретения. Для устранения искажающего влияния ценностного фактора применяют оценку основных фондов по их восстановительной стоимости, т.е. по стоимости их производства или приобретения в условиях и по ценам данного года. Проводится переоценка основных фондов. Решение принимает руководитель фирмы. Обычно не чаще одного раза в год. Основные фонды можно переоценивать полностью и частично. 

Кв=Ц*n, 

Ц – цена единицы оборудования; n – количество оборудования.
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Оценка основных средств по первоначальной и восстановительной стоимости может быть полной или частичной. Полную стоимость основных средств определяют, включая ту долю их стоимости, которая применима на продукцию, изготовленную с помощью этих средств. Остаточную стоимость определяют, включая эту долю:

Кперв – первоначальная стоимость основных фондов

Кк.р. – стоимость капитального ремонта за весь срок службы основных средств

Ан – годовая норма амортизации (%)

Т – срок, в течении которого эксплуатировались основные средства (лет).

В организации может также определяться ликвидационная стоимость, которая является разностью двух величин: стоимости лома от ликвидации оборудования или выручки от его реализации и стоимостью работ по демонтажу этого оборудования.

Изменение стоимости основных средств на протяжении срока службы может быть представлена следующей диаграммой.
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В году ti при переоценке основных фондов получаем восстановительную стоимость основных фондов, tэ – год эксплуатации, Ко – остаточная стоимость, Кизн – стоимость износа, tэ<Тн.

Износ и амортизация основных средств.

Износ – перенесение стоимости основных средств по частям на выпускаемую продукцию. 

Износ отражает потерю потребительских свойств объекта и соответствующее уменьшение его стоимости. Износ неприменим к таким объектам, как земельные участки и объекты природопользования.

Основные средства подвергаются износу двоякого рода – моральному и физическому.
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Моральный износ основных средств происходит до наступления полного физического износа. Моральный износ соответственно характеру причин, его вызывающих, имеет две формы. Первая форма – износ, определяемый снижением стоимости данных основных средств вследствие сокращения затрат труда на их создание в связи с ростом производительности труда в отраслях, производящих эти основные средства.

 Вторая форма – износ вследствие создания новых, более производительных и совершенных машин и оборудования, что приводит к обесцениванию менее совершенной техники. Новые машины более экономичны и производительны.

Физический износ основных средств – это материальное изнашивание основных фондов в процессе работы (производственный износ) и при бездействии под влиянием сил природы (естественный износ).

Факторы, влияющие на величину физического износа:

1. условия эксплуатации;

2. качество основных фондов;

3. качество ухода за основными фондами;

4. особенности технологического процесса;

5. квалификация работающих и т.д.
Под амортизацией следует понимать определенные действия, связанные с учетом изнашиваемого имущества, применяемые в течении срока полезного использования соответствующих объектов и обеспечивающие перенос их стоимости на производимую продукцию.

Амортизационные отчисления – денежное выражение размера амортизации, соответствующего степени износа основных средств. 

Амортизационные отчисления выступают внутренним источником финансирования затрат фирмы, способствуют изменению структуры активов и позволяют приобретать новые машины и оборудование без привлечения средств извне в виде ссуд, займов и кредитов.

Годовые амортизационные отчисления.
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Кперв – первоначальная или балансовая стоимость основных фондов.
Кликв – ликвидационная стоимость основных фондов

Тн – нормативный срок службы или срок полезного использования.

Срок полезного использования – это период, в течении которого эксплуатация объекта основных средств должна приносить доход фирме или служить для достижения целей ее деятельности. Срок полезного использования определяется по техническим условиям, отраженным в сопровождающей объект документации.

Норма амортизационных отчислений.
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Величину амортизации определяют не по первоначальной стоимости, а по среднегодовой стоимости основных фондов.

ti – число месяцев использования введенных основных фондов до конца года

tj – число месяцев не использования основных фондов до конца года.

Начисление амортизационных отчислений по объекту основных средств начинается с первого числа месяца, следующего за месяцем принятия этого объекта к бухгалтерскому учету. Если списание – амортизационные отчисления прекращаются с 1-го числа месяца, следующего за месяцем списания.
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Пример: Определить Кср.г. На начало планового периода Кп=5 млн. 300 тыс. руб. С 1-го февраля вводится оборудование на 140 тыс. руб. С 1-го мая – еще на 220 тыс. руб. К выбытию намечены основные фонды на 180 тыс. руб.

Амортизация объектов основных средств производится одним из следующих способов расчета амортизационных отчислений:

1. линейный способ;

2. способ уменьшаемого остатка;

3. способ списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования;

4. способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ).
Линейный способ.

Первоначальная стоимость объекта 120 тыс. рублей, срок его полезного использования 8 лет.

Агод=120000/8=15 тыс. руб.

На=(15000/120000)*100%=12,5%

Способ уменьшаемого остатка.

Амортизация применяется не к первоначальной, а к остаточной стоимости объекта основных средств. В результате этого база для расчета амортизации из года в год уменьшается и за весь срок полезного использования объекта его первоначальная стоимость не будет перенесена на стоимость произведенной продукции. Себестоимость продукции будет занижаться, и к концу срока использования останется значительная недоамортизированная стоимость объекта.

По сумме чисел срока полезного использования.

Кп=120 тыс. руб.   Тн=8 лет

Сумма чисел лет срока службы: 1+2+3+4+5+6+7+8=36

1-й год: 8/36*100=22,22%; 22,22%*120/100=26644 руб.

2-й год: 7/36*100=19,44%; 19,44%*120/100=23328 руб.

3-й год: 6/36*100=16,67%; 16,67%*120/100=20004 руб.

4-й год: 5/36*100=13,89%; 13,89%*120/100=16668 руб.

5-й год: 4/36*100=11,11%; 11,11%*120/100=13332 руб.

6-й год: 3/36*100=8,33%; 8,33%*120/100=10000 руб.

7-й год: 2/36*100=5,56%; 5,56%*120/100=6672 руб.

8-й год: 1/36*100=2,78%; 2,78%*120/100=3332 руб.

Итого:                                                              120000 руб.

Списание стоимости пропорционально объему продукции:

Кперв=120 тыс. руб.

Планируемый объем продукции к выпуску 200 тыс. единиц. За отчетный месяц выпущено 2 тыс. единиц.

Аед.прод.=120000/200000=0,6

Аза отч.мес.=0,6*2000=1200 руб.

Нелинейный метод – натуральный.

Карьер оценивается в 2 млн. руб., он содержит по оценкам 1 млн.м3 гравия.

А=2000000/1000000=2руб/м3
Этот метод применяется там, где амортизация связана только с физическим износом.

С 2002 года наряду с линейным методом начисления амортизации можно использовать и нелинейный метод. 

Нелинейный метод несколько схож со способом уменьшаемого остатка. При этом способе годовая сумма амортизационных отчислений определяется исходя из остаточной стоимости объекта основных средств на начало отчетного года, нормы амортизации, исчисленной из срока его полезного использования, и установленного коэффициента ускорения. Для нелинейного метода этот коэффициент равен 2 (норма амортизации определяется так же, как и при линейном, но при этом происходит ее увеличение вдвое).

На=2(1/n*100%), где n – срок полезного использования в месяцах.

Но в отличие от способа уменьшенного остатка при начислении амортизации используется остаточная стоимость объекта: (1-На)m, где m – количество месяцев использования объекта. Таким образом, из месяца в месяц сумма амортизации будет разной, причем ее величина будет уменьшаться. 

Чтобы начисление амортизации не было бесконечным, порядок ее исчисления в определенный момент изменяется. Этот момент наступает, когда остаточная стоимость объекта станет меньше чем 20% от его первоначальной величины. 

Со следующего за этим месяца сумма амортизации является числом постоянным.

Пример: В январе 2002 года организация приобрела оборудование. Кперв=100000 руб. Тн=8 лет. 

На=2(1/96*100)=2,083%

В феврале: Афев=100000*2,083%*100=2083,33 руб.

Остаточная стоимость на 1 марта: Кост=100000-2083,33=97916,67 руб.

Амарт=97916,67*2,083%=2039,93 руб.

В июне 2008 года: Кост=100000*(1-2,083%)77=19767,87 руб., где 77 – число месяцев использования объекта.

Со следующего месяца амортизация будет постоянной: 

А=19767,87/(96-77)=1040,41 руб.

Использование нелинейного метода позволяет в начальный период эксплуатации объекта несколько уменьшить получаемую прибыль по сравнению с линейным методом. Происходит это в первую треть срока полезного использования.

С 1 января 2002 года организации должны будут начислять налог на прибыль в порядке, установленном главой 25 Налогового кодекса РФ. Начисление амортизации по каждому объекту будет производиться одним из двух методов: либо линейным, либо нелинейным.

Статьей 259 НКРФ предусмотрена возможность увеличения норм амортизации для некоторых видов основных средств. В первую очередь речь идет об объектах основных средств, которые используются для работы в агрессивной среде и(или) при повышении сменности. При их амортизации можно будет применять коэффициент ускорения не превышающий 2. Еще больший коэффициент ускорения (не выше 3) будет применяться при амортизации основных средств, являющихся предметом договора финансовой аренды (лизинга). Для малых предприятий никаких коэффициентов ускорения не предусмотрено.

Начисление амортизации по нематериальным активам.

Нематериальные активы – это вид имущества промышленного предприятия. К ним относятся: права пользования земельными участками, права пользования природными ресурсами, патенты, лицензии, программные продукты, привилегии (т.е. лицензии на определенный вид деятельности), торговые марки, товарные знаки и т.д.

Свойство нематериальных активов – приносят доход в течение длительного отрезка времени. Износ включается в себестоимость продукции (работ, услуг) ежемесячно по нормам износа, которые устанавливаются промышленным предприятием самостоятельно. Износ нематериальных активов начисляется на основе первоначальной стоимости с учетом срока использования (ограничения по срокам использования, но не больше срока деятельности предприятия). Самым сложным является определение срока использования нематериальных активов.

При определении износа пользуются одним из трех методов: 

1. Срок действия нематериальных активов совпадает со сроком их полезного использования (лицензии, патенты).

2. Промышленное предприятие самостоятельно устанавливает срок полезного использования нематериальных активов (программные продукты, технологии и т.д.). В этом варианте промышленное предприятие сроком использования нематериальных активов считает тот срок, в течение которого эти активы приносят доход. Единственная рекомендация – срок должен быть больше года.

3. Срок полезного использования нематериальных активов нельзя (торговые марки, знаки). В этом случае срок устанавливается согласно законодательству 10 лет и На=10%.

Восстановление и выбытие основных фондов.

В процессе эксплуатации основные средства изнашиваются. Различные сроки службы отдельных составных частей основных средств обуславливают необходимость их периодического обновления. Такое обновление основных средств, вызванное общественно необходимым, закономерным износом, называется ремонтом. Ремонт основных средств, как правило, производится по плану в соответствии с системой планово-предупредительного ремонта (ППР). План составляется по видам основных средств в денежном выражении, предусматривает обслуживание, текущий и средний, а также капитальный и особо сложный ремонт отдельных объектов основных средств. Отнесение работ к тому или иному виду ремонта зависит от сложности и продолжительности работ, их трудоемкости. Ремонт основных средств может осуществляться собственными силами предприятия (хозяйственный способ) или путем привлечения специализированных организаций (подрядный способ).

Порядок оформления списания основных средств регламентируется типовой инструкцией. Причинами выбытия основных средств является:

1. моральный и физический износ;

2. реализация (продажа) или безвозмездная передача;

3. передача в виде вклада в уставной капитал других организаций;

4. замена оборудования;

5. ликвидация при авариях, стихийных бедствиях и других чрезвычайных ситуациях.

Показатели и анализ использования основных средств.

Для характеристики изучения динамики, планирования и определения уровня использования основных средств осуществляется их анализ.

Анализ основных средств может осуществляться по следующим направлениям:

· анализ состава основных средств (промышленно-производственных основных средств, основных средств непроизводственного назначения и т.д.);

· анализ структуры основных средств (видовой, технологической, возрастной и производственной);

· анализ технического состояния основных средств;

· анализ содержания основных средств;

· анализ технико-экономических показателей использования основных средств.

Важное значение имеет анализ технического состояния основных средств.

Коэффициент обновления основных средств:
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Квв – первоначальная стоимость вновь введенных основных средств за анализируемый период; Кк.п. – стоимость на конец того же периода.

Коэффициент выбытия основных средств:
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Квыб – стоимость выбывших основных средств за анализируемый период; Кнач – стоимость основных средств на начало анализируемого периода.
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Коэффициент прироста основных средств:

Квв – стоимость введенных основных средств; Квыб – выбывшие основные средства; Кк – стоимость на конец того же периода.

Коэффициент износа основных средств:

[image: image16.wmf]1

2

2

1

i

i

i

i

РАСЧ

K

K

S

S

r

-

-

=


Кизн – стоимость износа; Кперв – первоначальная стоимость.
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Коэффициент годности основных средств:

Анализ технического состояния основных средств осуществляется путем сопоставления коэффициентов между собой. Например, при сопоставлении коэффициента обновления с коэффициентом выбытия основных средств, если отношение коэффициентов меньше 1, то основные средства направляются преимущественно на замену устаревших, если больше 1, новые средства направляются на пополнение действующих. 

Анализ технико-экономических показателей использования основных средств включает:

· анализ показателей использования оборудования по времени и мощности;

· анализ показателей использования оборудования по количеству;

· анализ коэффициента сменности;

· общий анализ фондоотдачи;

· факторный анализ фондоотдачи;

· анализ эффективности развития основных средств.

[image: image18.wmf]1

2

2

1

i

i

i

i

РАСЧ

K

K

S

S

r

-

-

=

Анализ использования оборудования по времени (экстенсивное использование) сводится к определению изменений, происшедших в отчетном периоде по сравнению с базисным за счет уменьшения различного рода простоев и внеплановых перерывов:

Тф – время фактической работы оборудования; Тэф – эффективный фонд времени.

Это может быть календарный фонд времени Тк; режимный фонд времени Тр и раполагаемый по плану Тпл.
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Анализ использования оборудования по мощности (интенсивное использование) выражает степень использования мощности оборудования за время его фактической работы:

Пф – фактический выпуск продукции; Пм – максимально возможный выпуск продукции.

Анализ использования оборудования по количеству показывает количественное изменение использования оборудования на промышленном предприятии. При этом различают следующие категории оборудования: наличное, установленное и фактически работающее.

Наличное оборудование (Пн) – все оборудование промышленного предприятия вне зависимости от места его нахождения и технического состояния, т.е. все оборудование, которое числится на балансе предприятия.

Установленное оборудование (Пуст) – оборудование, сданное в эксплуатацию, включая находящееся в ремонте и в процессе модернизации.

Фактически работающее оборудование (Пфакт) – оборудование, бывшее в работе независимо от продолжительности его работы в течение отчетного периода.

Уровень использования оборудования по количеству характеризует коэффициент:

1. отношение установленного (или фактически работающего) к наличному Пуст/Пн. Этот коэффициент характеризует динамику использования наличного парка оборудования.

2. Пфакт/Пуст. Этот коэффициент определяет степень использования оборудования, предназначенного для работы в пределах определенного периода.
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Количественным показателем, характеризующим использование оборудования по количеству и по времени, является коэффициент сменности (Ксм), который показывает время цело сменного использования единицы установленного оборудования. Он определяется как отношение отработанных станко-смен (П1, П2, П3) к количеству установленного оборудования (Пуст).

Пример: На промышленном предприятии установлено 300 единиц оборудования. В первую смену работало 200 станков, во вторую – 150 станков, в третью – 100 станков. Ксм=200+150+100/300=1,5

[image: image21.wmf]перв

восст

перв

изн

К

К

К

М

%

100

*

)

(

-

=

Основным стоимостным показателем, характеризующим уровень использования основных средств является показатель фондоотдачи (Фо), т.е. выпуск продукции на 1 руб. основных средств.

ОП – объем продукции в рублях; Кср.г. – среднегодовая стоимость основных средств.

Уровень обеспеченности работников основными средствами определяется показателем фондовооруженности труда:
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rппп – численность промышленно-производственного персонала на предприятии.
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При планировании потребностей в основных средствах используется показатель фондоемкости продукции:

Этот показатель характеризует необходимую сумму основных средств для получения 1 рубля продукции.

По окончании анализа следует разработать рекомендации по повышению уровня использования основных средств. Рекомендации сводятся к разработке мероприятий по повышению уровня использования основных средств, выявлению имеющихся резервов производства и к разработке путей и способов их реализации на уровне фирмы в целом и ее отдельных подразделений.

Оборотные средства промышленного предприятия (фирмы).

Понятие, классификация, состав и структура оборотных средств.

Оборотные средства промышленного предприятия – это совокупность денежных и материальных средств, авансированных в средства производства, однократно участвующих в производственном процессе и полностью переносящих свою стоимость на готовый продукт. 

Оборотные средства обеспечивают непрерывность и ритмичность процессов: снабжения, производства, сбыта, финансирования. Оборотные средства фирмы постоянно находятся в движении, совершая кругооборот. Кругооборот начинается с оплаты денежными средствами необходимых предприятию материальных ресурсов, а заканчивается возвратом всех затрат в виде выручки от реализации готовой продукции. Таким образом, в процессе кругооборота оборотные средства последовательно проходят следующие стадии:

1. денежная – на этой стадии денежные средства финансируются в необходимые предметы труда;

2. производительная – на этой стадии происходит качественное изменение предметов труда в готовую продукцию (т.е. идет процесс производства);

3. товарная стадия – нахождение оборотных средств в предметах труда и готовой продукции.
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Классификация оборотных средств:

· по экономическому содержанию – на оборотные средства производственные фонды и фонда обращения:

· по способу формирования – на собственные и заемные;

· по методу планирования – на нормируемые и ненормируемые.
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Наличие собственных и заемных средств в обороте промышленного предприятия объясняется особенностями финансирования производственного процесса. Собственные средства промышленного предприятия – это уставной капитал и прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после уплаты налогов. К заемным средствам относятся кредиты банков, кредиторская задолженность и прочие пассивы. Каждое промышленное предприятие имеет свои устойчивые пассивы: не снижаемый, постоянный остаток кредиторской задолженности, состоящий из задолженности по зарплате, перед бюджетом, по отчислениям в социальные фонды и т.п. Соотношение между суммами собственных и заемных средств характеризует финансовую устойчивость предприятия. Экономической основой деления оборотных средств на нормируемые и ненормируемые является необходимостью их планирования для обеспечения бесперебойной работы предприятия.

Состав и структура оборотных средств.

Под составом оборотных средств понимается совокупность элементов (статей), образующих оборотные средства. Под структурой оборотных средств понимается соотношение между их статьями. Как уже отмечалось, оборотные средства делятся на оборотные производственные фонды и фонды обращения. В состав оборотных производственных фондов входят:

· производственные запасы – предмет труда, поступившие на промышленное предприятие для последующей обработки (запасы сырья, материалов, комплектующих изделий, топлива, тары и т.д.);

· незавершенное производство – предметы труда, вступившие в производственный процесс и находящиеся на рабочих местах и между ними (заготовки, полуфабрикаты, детали, изделия, не прошедшие все стадии обработки);

· расходы будущих периодов – стоимостная оценка расходов на подготовку и освоение новых видов продукции, производимых в данный период, не подлежащих оплате в будущем.

В состав фондов обращения включается:

· готовая продукция, товары для перепродажи и товары отгруженные – предметы труда, прошедшие все стадии обработки и готовые для реализации, т.е. продукт труда;

· денежные средства;

· дебиторская задолженность – долги предприятию со стороны юридических, физических лиц и государства.

Нормирование оборотных средств.

Нормирование оборотных средств – основа рационального использования средств предприятия, которое заключается в разработке обоснованных норм и нормативов с целью бесперебойной и ритмичной работы предприятия. Таким образом, нормирование оборотных средств – необходимое условие определения минимально достаточного объема средств обеспечивающих эффективную работу предприятия в целом. Основными принципами нормирования оборотных средств являются: плановость, системность, научная обоснованность, прогрессивность.

Принцип плановости выражается в том, что на каждом промышленном предприятии нормирование оборотных средств должно определяться согласно имеющимся заказам и прогнозам сбыта, плановыми сметами затрат на производственные и непроизводственные нужды и т.д.

Принцип системности отражает взаимосвязь финансовых норм с системой применяемых технологических норм и нормативов.

Принцип научной обоснованности предполагает, что процесс нормирования оборотных средств основывается на современных методах организации производства.

Принцип прогрессивности проявляется в разработке мероприятий по ускорению оборачиваемости оборотных средств за счет сокращения производственного цикла, улучшения организации материально-технического снабжения и сбыта продукции, снижении норм расхода материальных и трудовых затрат и т.д.

В современных условиях нормативы разрабатываются самостоятельно. Если нормативы окажется заниженными, то предприятию не хватит средств для бесперебойной работы, если завышенными, то это приведет к созданию чрезмерных запасов, снижению уровня рентабельности и т.д.
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Норматив оборотных средств – минимальная плановая сумма денежных средств, постоянно необходимая промышленному предприятию для организации производственной деятельности. Величина норматива представляет собой произведение суммы однодневного расхода по смете затрат на производство и нормы оборотных средств в днях. 

Нос – норма оборотных средств, т.е. относительная величина, как правило, выражаемая в днях и определяющая величину запаса оборотных средств; М – стоимость материальных ресурсов за определенный период; Т – период (месяц, квартал, год).

Норматив оборотных средств на планируемый период рассчитывается методом прямого счета и/или аналитическим методом. Различают совокупный норматив (общую сумму оборотных средств) и частные нормативы (размеры средств по элементам). При использовании метода прямого счета норматив исчисляется как совокупность оборотных средств в виде суммы отдельных элементов на основе имеющихся законов и прогнозов сбыта, плановых смет себестоимости, норм расхода и запасов материальных ценностей, планов по инновациям и инвестициям. При этом используется следующая формула:

Wос=(Wп
где Wос – совокупный норматив элемента оборотных средств; Wп – норматив элемента оборотных средств.

Ценность метода заключается в том, что совокупный норматив формируется как сумма отдельных элементов.

Особенностью аналитического метода нормирования является ориентация на базисный уровень норматива и укрупненный расчет потребности в ресурсах на основании планов на нормируемый период. При этом используется следующая формула:

Wос=Iп*Wосб

где Iп – индекс изменения объема выпускаемой продукции; Wосб – базисный уровень норматива.

В свою очередь, индекс изменения объема выпускаемой продукции вычисляется по формуле:
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Впл и Вфакт – планированный и фактический выпуск продукции.

Преимущество данного метода заключается в быстроте расчетов, но в то же время его главным недостатком является перенесение просчетов и упущений, имевших место при определении норматива в базисном периоде, на планированный период. Метод применим в основном для перспективных и прогнозных расчетов потребностей в финансовых ресурсах.

Нормирование оборотных средств в производственных запасах.

Состав оборотных средств в производственных запасах включает следующие элементы: сырье, основные материалы и покупные полуфабрикаты; вспомогательные материалы; топливо; тару; запасные части; малоценные и быстроизнашивающиеся предметы (МБП). (Стоимость меньше 100 кратного размера ММОТ и со сроком службы до 1 года), в том числе:

· малоценный и быстроизнашивающийся инструмент и приспособления;

· малоценные хозяйственный инвентарь (огнетушители, ведра, лопаты и т.д.; офисный инвентарь – столы, стулья; бытовой инвентарь – тумбочки, шторы, скатерти и т.д.);

· спецодежда и обувь;

· специальный инструмент и приспособления;

· сменное оборудование;

· тара.

Норма оборотных средств в производственных запасах включает:

· время нахождения материалов в купе (транспортный запас);

· время на приемку, разгрузку, сортировку, складирование и подготовку к производству (подготовительный запас);

· время нахождения на складе в виде сменного, дневного и т.п. запаса (текущий запас);

· время нахождения на складе в виде гарантийного запаса (страховой запас).

Величина транспортного запаса рассчитывается методом прямого счета и/или аналитическим методом. Определяется средняя продолжительность пробега груза от поставщиков до потребителя. Расчет времени пребывания средств в подготовительном запасе определяется исходя из фактических затрат, или на основе отчетных данных за предшествующий период. В качестве нормы текущего запаса принимают половину средне взвешенного интервала между поставками. Норма оборотных средств в днях по страховому запасу обычно устанавливают в пределах 50% нормы текущего запаса (если поставка местная – 30%, если далеко – 100%). 

Пример: Рассчитать частичный норматив оборотных средств в производственных запасах основных материалов и покупных полуфабрикатов производственного предприятия на планируемый год. 

Исходные данные: общая потребность основных материалов и полуфабрикатов по годовой смете затрат на производство 4752 тыс. руб.; средний объем одной поставки материалов и полуфабрикатов 79,2 тыс. руб.; затраты времени на погрузочно-разгрузочные работы, доставку и складирование одной партии поставки 2,5 дня; среднее время на анализы и разбраковку одной партии поставки 5 дней.

Решение: 

1. Норма текущего запаса материалов и полуфабрикатов в днях определяется исходя из поставок в год (4752/79,2=60 поставок в год), интервала времени между очередными поставками (360/60=6 дней) и принимается в размере половины этого интервала: 6*0,5=3 дня.

2. Норма страхового запаса в днях принимается в размере половины нормы текущего запаса: 3*0,5=1,5 дня.

3. С учетом затрат времени на транспортно-заготовительные работы (транспортный запас 2,5 дня) и входной контроль (технологический запас 5 дней) общая норма запаса материалов и полуфабрикатов составит 3+1,5+2,5+5=15.

4. Среднегодовой расход материалов и полуфабрикатов: 4752/360=13,2 тыс. руб.

5. Норматив оборотных средств в производственных запасах: 13,2*12=158,4 т. р.

Нормирование оборотных средств в незавершенном производстве.

Размер незавершенного производства определяют следующие факторы:

· объем выпускаемой продукции;

· длительность производственного цикла;

· коэффициент нарастания затрат (готовности продукции) в незавершенном производстве.

Объем выпуска продукции влияет на размер незавершенного производства через величину однодневного выпуска продукции, рассчитанного по собственности. 

Длительность производственного цикла определяет продолжительность нахождения средств в незавершенном производстве (норма запаса в днях). Производственный цикл измеряется в календарных единицах времени (дни, часы, минуты) и содержит следующие элементы: рабочий период, естественные процессы, перерывы. Состав и соотношение между собой отдельных элементов производственного цикла характеризует его структуру.
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Коэффициент нарастания затрат (Кн.з.) характеризует уровень готовности продукции в составе незавершенного производства. Необходимость расчета Кн.з. обусловлена тем, что затраты в незавершенном производстве осуществляются в разное время. Обычно их делят на единовременные и остальные затраты. К единовременным затратам относятся расход сырья, основных материалов, полуфабрикатов. Остальные затраты (зарплата, амортизационные отчисления, и т.п.) нарастают постепенно на протяжении всего цикла. Коэффициент рассчитывается как отношение себестоимости изделия незавершенного производства к плановой себестоимости изделия и учитывает длительность производственного цикла. При неравномерном нарастании затрат используют следующую формулу:

Зi – затраты на i-ый период времени нарастающим итогом;

С – плановая себестоимость изделия;

Т – длительность полного производственного цикла изделия в календарных временных единицах (дни, недели, месяцы).

Пример: Себестоимость продукции – 1000 руб. Длительность производственного цикла – 4 дня. Затраты в 1-й день – 300 руб., во 2-й день – 300 руб., в 3-й день – 200 руб., в 4-й день – 200 руб. Определить коэффициент нарастания затрат. 
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При равномерном нарастании затрат:

[image: image30.wmf]нач

выб

выб

К

К

К

=


Зм – затраты на сырье, материалы и покупные полуфабрикаты (единовременные затраты); Зп – все последующие затраты; С – себестоимость общей партии; 0,5 – учитывает равномерность нарастания затрат.

Норма оборотных средств определяется как произведение длительности производственного цикла и коэффициента нарастания затрат. Норматив = норма*среднесуточная потребность в оборотных средствах. 

Пример: Рассчитать норматив оборотных средств в незавершенном производстве на планируемый год производственного предприятия, выпускающего три вида изделий (Т-1, Т-2 и Т-3), при соотношении размера их выпуска по плановой себестоимости соответственно 25,30 и 45% общего объема производства всех изделий.

Исходные данные: изделия изготавливаются равными партиями с плановой себестоимостью партии 45 тыс. руб., в том числе материальные затраты в начале их производственного цикла составляют 27 тыс. руб. Длительность производственного цикла изготовления изделий составляет: Т-1 – 10 дней, Т-2 – 8 дней, Т-3 – 6 дней с равномерным нарастанием затрат при производстве каждого изделия. Годовой объем выпуска изделий по плановой производственной себестоимости 5608,8 тыс. руб.

Решение: 

1. Среднедневные затраты на производство составят 5608,8/360=15,58 тыс. руб.

2. Средняя продолжительность производственного цикла изделий, взвешенная по объемам их выпуска, равна (10*25+8*30+6*45)/100=7,6 дней.

3. Коэффициент нарастания затрат: [27+0.5(45-27)]/45=0.8
4. Средний норматив оборотных средств в незавершенном производстве: 15,58*7,8*0,8=94,7 тыс. руб.

Нормирование оборотных средств в расходах будущих периодов.

Экономическое содержание расходов будущих периодов состоит в необходимости финансирования некоторых затрат, которые совершаются в настоящее время, но будут списаны на себестоимость в последующем. Норматив определяется по формуле:

Vр.б.п.=(Рн+(Рпл+(Рс
Vр.б.п. – норматив оборотных средств по расходам будущих периодов;

(Рн – сумма расходов на начало планового года;

(Рпл – планируемая сумма расходов в предстоящем периоде;

(Рс – сумма расходов, относимых на себестоимость продукции в планируемом периоде.

Сумма расходов на начало планового года берется из баланса. Намечаемая сумма затрат в планируемом году начисляется на основе плана научно-технического развития фирмы. Сумма расходов будущих периодов, включаемая в себестоимость планового периода, определяется на основе плановой сметы затрат на производство.

Нормирование оборотных средств в готовых изделиях на складе.

Готовая продукция – часть материально производственных запасов организации, предназначенная для продажи, является конечным результатом производственного процесса. Экономическое содержание норматива – т.к. продукция реализуется партиями, для обеспечения планомерной отгрузки необходимо время для выполнения различных складских операций (подбор по ассортименту, упаковка, оформление документов и т.д.). Нормы оборотных средств в готовых изделиях на складе включают: подготовительный запас – для обработки и подготовки к отпуску готовой продукции; текущий запас, равный норме отпуска; страховой запас – для компенсирования возможных простоев.

Норматив рассчитывается как произведение однодневного выпуска продукции по себестоимости и нормы оборотных средств по готовой продукции. 
Пример: Рассчитать плановый норматив оборотных средств в запасах готовой продукции на складах предприятия, выпускающего изделия трех наименований А, Б, В и норму их запаса в днях.

Исходные данные: годовой объем выпуска по полной себестоимости (тыс. руб.): А – 1512, Б – 2484, В – 3024. Средние затраты времени по подборке, комплектованию и накоплению транспортных партий по нарядам и заказам потребителей: изделия А – 3 дня, Б – 2 дня, В – 5 дней; среднее время на отгрузку партий изделий, оформление и представление в Госбанк на инкассо платежных документов на отгруженные изделия 3 дня.

Решение:

1. Определяется средний объем однодневной отгрузки (тыс. руб.): изделия А – 1512/360=4,2; Б – 2484/360=6,9; В – 3024/360=8,4; всех изделий 4,2+6,9+8,4=19,5

2. С учетом затрат времени, связанных с отгрузкой изделий, норма запаса готовых изделий на складах, дней: А – 3+3=6; Б – 2+3=5; В – 5+3=8.

3. Норматив оборотных средств в запасах готовых изделий на складах предприятия (тыс. руб.): А – 4,2*6=25,5; Б – 6,9*5=34,5; В – 8,4*8=67,2; всех изделий: 25,2+34,5+67,2=126,9.

4. Средняя норма запаса готовых изделий на складах предприятия 126,9/19,5=6,5 дней.

Определение совокупного норматива оборотных средств.

Совокупный норматив, определенный методом прямого счета равен сумме исчисленных частных нормативов по всем элементам:

Wос=Wп.з.+Wн.п.+Wр.б.п.+Wт.п.

Для расчета совокупного норматива оборотных средств аналитическим методом все нормированные оборотные средства объединяются в две группы:

1. зависимые от роста объема производства (сырье, основные и вспомогательные материалы, покупные полуфабрикаты, топливо, тара, незавершенное производство, готовая продукция);

2. независимые от роста производства (запасные части для ремонта, МБП, расходы будущих периодов и т.д.).

Пример: Совокупный норматив оборотных средств базисного года – 700 тыс. руб., в том числе по элементам первой группы – 630 тыс. руб., по элементам второй группы – 70 тыс. руб. В плановом году намечено увеличить объем выпускаемой продукции на 10%. Определить совокупный норматив оборотных средств в планируемом году. Рассчитаем Wос в плановом году по элементам:

По 1-ой группе: 630*110/100=693 тыс. руб.

По 2-ой группе: 70 тыс. руб.

Wос=693+70=703 тыс. руб.

Стоимостная оценка учета и списания материальных запасов.

Материальные запасы принимаются к бухгалтерскому учету по фактической стоимости. При поступлении в производство и ином выбытии их оценка производится (кроме МБП) одним из следующих методов:

· по себестоимости каждой единицы;

· по средней себестоимости;

· по себестоимости первых по времени приобретения материалов (метод ФИФО) (первый пришел, первый ушел);

· по себестоимости последних по времени приобретения материалов (метод ЛИФО) (последний пришел, первый ушел).

Пример:

	Показатели
	
	Количество материала кг, м, л.
	
	Цена за единицу руб.
	
	Сумма руб.
	

	1. Остаток на начало отчетного периода
	10
	10
	100

	2. Поступило на отчетный период
	
	
	

	1
	10
	20
	200

	2
	10
	15
	150

	3
	10
	30
	300

	3. Отпущено в производство
	35
	?
	?

	4. Остаток на конец отчетного периода
	5
	?
	?


1. По средне заготовительной себестоимости:

Сед=(100+200+150+300)/40=18,78 руб.

Сф=18,75*35=656,25 руб. – отпущено в производство

Сок=18,75*5=93,75 руб. – остаток на конец остаточного периода.

2. ФИФО

Сф=10*10+10*20+10*15+5*30=600 руб.

Сок=5*30=150 руб.

3. ЛИФО

Сф=10*30+10*15+10*20+5*10=700 руб.

Сок=5*10=50 руб.

Если учесть, что затраты нематериальные составляют основную часть себестоимости продукции, то выбор метода учета производственных запасов определяет или влияет на финансовые результаты работы промышленного предприятия.

Показатели использования оборотных средств.

Эффективное использование оборотных средств характеризуют три показателя: коэффициент оборачиваемости, коэффициент оборачиваемости в днях и коэффициент загрузки.

Коэффициент оборачиваемости:
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 Вреал – объем реализованной продукции; ОС – среднегодовой остаток оборотных средств.

Коб показывает число оборотов, совершаемых оборотными средствами за определенный период.

Коэффициент оборачиваемости в днях определяется как отношение числа дней в периоде к коэффициенту оборачиваемости:
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  Т – календарный период (год, квартал).

Кt показывает длительность одного оборота, т.е. сколько дней оборотные средства совершают полный оборот.

Коэффициент загрузки:
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Кз показывает сумму оборотных средств, затраченных на 1 рубль реализованной продукции.

Управление оборотными средствами.

Управление оборотными средствами включает решение следующих главных задач:

1. расчет минимально достаточных средств для авансирования оборотных активов с целью бесперебойной и ритмичной работы промышленного предприятия. Эта задача решается нормированием оборотных средств;

2. выработка учетной политики промышленного предприятия для оптимизации налогообложения путем выбора методов амортизации МБП, списания товарно-материальных ценностей, определения выручки от реализации и т.д.;

3. ускорение оборачиваемости оборотных средств на каждой  стадии оборота капитала.

Для решения данных задач на промышленном предприятии должны разрабатываться организационные и технико-экономические мероприятия по ускорению прохождения каждого этапа движения оборотных производственных фондов и фондов обращения от оплаты поставщикам до получения денежных средств от потребителя. Эффект ускорения выражается в уменьшении потребности в оборотных средствах. 

Пример: Объем реализованной продукции в 2000 году составил 10000 тыс. руб., в 2001 году – 18000 тыс. руб. Среднегодовой остаток оборотных средств в 2000 году – 1000 тыс. руб., в 2001 – 1500 тыс. руб. Определить показатели оборачиваемости оборотных средств. 

Продолжительность одного оборота в 2000 году рассчитывается как (1000*360)/10000=36 (дней). Аналогичный показатель в 2001 году равен (1500*360)/18000)=30 (дней). Ускорение  составило: 36-30=6 дней. Однодневный оборот в 2001 году рассчитывается как 18000/360=500 (тыс. руб.) Высвобождение оборотных средств составило 6*50=300 (тыс. руб.)

Основными путями сокращения длительности цикла на этапе закупок производственных запасов является:

· оплата предметов труда по факту поставки, т.е. ликвидация транспортного запаса;

· механизация и автоматизация выполнения складских операций;

· компьютеризация складского учета.

Основными путями сокращения объема незавершенного производства является сокращение длительности производственного цикла, достигаемое за счет:

· повышения комплексной механизации и автоматизации производственных процессов;

· сокращения времени выполнения вспомогательных операций;

· уменьшения времени внутри сменных и между сменных перерывов;

· сокращения продолжительности естественных процессов.

На этапе обращения основной задачей является уменьшение времени превращения готовой продукции в денежные средства на счетах фирмы. Пути решения этой задачи:

· уменьшение запасов готовой продукции вследствие улучшения планирования сбыта;

· отпуск продукции на условиях предоплаты;

· уменьшение дебиторской задолженности;

· ускорение расчетов путем применения компьютерных программ «банк – клиент» и т.д.

Персонал и оплата труда на предприятии (фирме).

Персонал предприятия и его структура.

Персонал промышленного предприятия – совокупность физических лиц, состоящих с фирмой как с юридическим лицом в отношениях, регулируемых договором найма. Он представляет собой коллектив работников с определенной структурой, соответствующей научно-техническому уровню производства, условиям обеспечения производства рабочей силой и установленным нормативно правовым требованиям. В списочный состав предприятия включаются все работники, принятые на работу, связанную как с основной, так и с не основной деятельностью предприятия. 

Персонал фирмы и его изменения имеют определенные количественные, качественные и структурные характеристики. Количественная характеристика персонала фирмы в первую очередь измеряется такими показателями, как списочная, явочная и среднесписочная численность работников. Списочная численность работников фирмы – это показатель численности работников списочного состава на определенную дату с учетом принятых и выбывших за этот день работников. Явочная численность – это расчетное количество работников списочного состава, которые должны явиться на работу для выполнения производственного задания. Разница между явочным и списочным составом характеризует количество целодневных простоев (отпуска, болезни, командировки и т.д.).

Для определения численности работников за определенный период используется показатель среднесписочной численности. Он применяется для исчисления производительности труда, средней зарплаты, коэффициентов оборота, текучести кадров и ряда других показателей. Среднесписочная численность работников за месяц определяется путем суммирования численности работников списочного состава за каждый календарный день месяца (включая праздничные и выходные дни) и деления полученной суммы на число календарных дней месяца. Среднесписочная численность работников за квартал (год) определяется путем суммирования среднесписочной численности работников за все месяцы работы предприятия в квартале (году) и деления полученной суммы на 3 (12). Кроме численности работников количественная характеристика трудового потенциала фирмы может быть представлена и фондом ресурсов труда (Фрт) в человеко-днях или человеко-часах.

Фрт=rсп*Трв, где rсп – среднесписочная численность работников, Трв – средняя продолжительность рабочего периода в днях или часах.

Качественная характеристика персонала фирмы определяется степенью профессиональной и квалификационной пригодности ее работников для достижения целей фирмы и производства работ. 

В настоящее время нет единого понимания качества труда и качественной составляющей трудового потенциала рабочей силы. Основной круг параметров или характеристик, определяющих качество труда: экономические (сложность труда, квалификация работников, условия труда и т.д.), личностная (дисциплинированность, наличие навыков, творческая активность и т.д.), организационно-технические (привлекательность труда, его техническое оснащение, рациональная организация труда) и социально-культурные (коллективизм, социальная активность, общекультурное и нравственное развитие).

Структурная характеристика персонала фирмы определяется составом и количественным соотношением отдельных категорий и групп работников предприятия. 

Кадры предприятия, занятые основной производственной деятельностью, представляют собой промышленно-производственный персонал. Работники промышленно-производственного персонала подразделяются на две основные группы – рабочие и служащие. 

К рабочим относятся лица, непосредственно занятые созданием материальных ценностей, ремонтом основных средств, перемещением грузов, рабочие обычно подразделяются на основных и вспомогательных. 

В группе служащих выделяются такие категории работающих, как руководители, специалисты и собственно служащие.

К руководителям относятся директора, их заместители, управляющие, главный бухгалтер, главный инженер, главный механик и т.д. К специалистам относятся работники, занятые инженерно-техническими, экономическими, бухгалтерскими, юридическими и другими аналогичными видами деятельности. К собственно служащим относятся работники, осуществляющие подготовку и оформление документации, учет и контроль и т.д.

В зависимости от характера трудовой деятельности кадры предприятия подразделяются по профессиям, специальностям и уровням квалификации. При этом под профессией подразумевается особый вид трудовой деятельности, требующей отдельных теоретических знаний и практических навыков, а под специальностью – вид деятельности в пределах профессии, который имеет специфические особенности и требует от работников дополнительных специальных знаний и навыков. Например, экономисты (профессия) подразделяются плановиков, финансистов (специальность) и т.д.

Работники каждой профессии и специальности различаются уровнем квалификации, т.е. степенью овладения работниками той или иной профессии или специальностью, которая отражается в квалификационных (тарифных) разрядах и категориях. 

Профессионально-квалификационная структура служащих фирмы находит отражение в штатном расписании, которое утверждается ежегодно. В зависимости от срока, на который заключается договор найма, работники фирмы подразделяются на постоянных (договор заключается без указания срока), временных (на определенный срок) и сезонных (поступившие на работу в период сезонных работ (не более 6 месяцев)).

Определение потребности в персонале.

Потребность в персонале – это совокупность работников соответствующей структура и квалификации, объективно необходимых фирме для реализации стоящих перед ней целей и задач согласно избранной стратегии развития. Определяют общую и дополнительную потребность в персонале.

Общая потребность – это вся численность персонала, необходимая для выполнения запланированного объема работ. 

Дополнительная потребность характеризует дополнительное количество персонала, необходимое в планируемом периоде к уже имеющейся численности работников на начало периода. Определяя потребность в персонале, следует учитывать:

· потребность в высвобождении персонала в связи с ростом производительности труда, сокращением объема производства простоями и др.;

· потребность в увеличении численности, связанная с расширением производства;

· потребность в замещении персонала по годам планируемого периода в связи с увольнениями, уходом на пенсию и т.д.

Плановая численность промышленно-производственного персонала может быть определена также на основе задания по объему производства и планируемой выработки на одного работника:
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Qпл – планируемый объем выпуска продукции; Впл – планируемая выработка продукции на одного работника промышленно-производственного персонала.

Такой метод применим на действующем предприятии со стабильным, плавным изменением производственной программы. Наиболее распространенными являются следующие основные методы определения потребности в рабочих кадрах:

· по трудоемкости работ;

· по нормам выработки;

· по рабочим местам на основании норм обслуживания машин и агрегатов и контроля за технологическим процессом.

При планировании численности основных рабочих определяется явочный и средне списочный состав. Явочное число основных работников в смену – это нормативная численность рабочих для выполнения производственного сменного задания по выпуску продукции:
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Тр – трудоемкость производственной программы (нормо-часы); Тсм – продолжительность рабочей смены (час); Dп – число суток работы предприятия в плановом периоде; S – число рабочих смен в сутках; Квн – плановый коэффициент выполнения норм.
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Для расчета требуемого среднесписочного числа рабочих могут быть применены два основных метода: расчет по коэффициенту среднесписочного состава и по планируемому проценту невыходов на работу:

Ксп – коэффициент среднесписочного состава: 
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Fн – номинальный фонд рабочего времени (число календарных дней); f – действительный фонд времени работы одного рабочего (планируемое число рабочих дней).

Производительность труда.

Производительности труда определяется количеством продукции, произведенной в единицу рабочего времени, или затратами труда на единицу произведенной продукции или выполнения работ. 
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Основными показателями производительности труда на уровне предприятия является показатели выработки (В) и трудоемкости (Тр) продукции, рассчитываемые по следующим формулам:

 Где q – объем произведенной продукции или выполненной работы в натуральных или условно натуральных единицах измерения; rсп – среднесписочная численность работающих;

Т – время, затраченное на производство всей продукции.

Наиболее распространенным показателем производительности труда является выработка продукции. Различают три метода определения выработки: натуральный, стоимостной и нормированного рабочего времени. Натуральное выражение в тоннах, метрах, и т.д. Если промышленное предприятие выпускает несколько видов однородной продукции, то выработка может быть выражена в условно-натуральных единицах. В стоимостном выражении выработку на промышленном предприятии можно определить по показателям валовой товарной, реализуемой и чистой продукции. На рабочих местах, производящих незавершенную продукцию, которую невозможно измерить ни в натуральных, ни в стоимостных единицах, показатель выработки измеряется в нормо-часах.

Трудоемкость представляет собой затраты рабочего времени на производство единицы продукции в натуральном выражении по всей номенклатуре выпускаемой продукции и услуг. В зависимости от состава затрат, включаемых в трудоемкость продукции, выделяют технологическую, производственную и полную трудоемкость обслуживания производства и управления производством. 

Технологическая трудоемкость отражает все затраты труда основных рабочих – сдельщиков и повременщиков. Производственная трудоемкость включает все затраты труда основных и вспомогательных рабочих. В составе полной трудоемкости отражаются затраты труда всех категорий промышленно-производственного персонала предприятия.

Под факторами изменения производительности труда понимаются причины, обуславливающие изменение ее уровня:

· изменение технического уровня производства;

· совершенствование управления, организации производства и труда;

· изменение объема и структуры производства;

· прочие факторы.

Мотивация и оплата труда персонала.

Мотивация труда – это одна из важнейших функций менеджмента, представляющая собой побуждение работников к деятельности по достижению целей предприятия через удовлетворение их собственных потребностей: (материальных, моральных, социально-психологических, духовных, творческих и др.). Главными рычагами мотивации является потребности, стимулы, и мотивы.

Потребности рассматриваются в теории мотивации как осознанное отсутствие чего-либо, вызывающее побуждение к действию. Под стимулом обычно подразумевается внешнее побуждение к действию, причиной которого является интерес (материальный, моральный, личный или групповой). Мотив является внутренней побудительной силой (желание, влечение, ориентация и др.).

Система материального и морального стимулирования представляет собой совокупность мер, направленных на повышение эффективности труда и его качество. Выделяют следующие основные формы стимулирования работников промышленного предприятия:

1. Зарплата, характеризующая оценку вклада работника в результаты деятельности предприятия. Она должна быть сопоставима с оплатой труда на аналогичном предприятии и конкурентно способна.

2. Социальные выплаты, включающие субсидированное и льготное питание, продажу собственной продукции работнику со скидкой, оплату расходов на проезд к месту работы и т.д.

3. Нематериальный – предоставление гибкого графика работы, предоставление отпусков и т.д.

4. Дивиденды по акциям и участие в прибылях.

5. Мероприятия, повышающие содержательность труда.

6. Создание благоприятной социальной атмосферы.

7. Продвижение работников по службе.

Оплата труда. Зарплата является формой вознаграждения за труд и важным стимулом работников фирмы. По способу формирования различают тарифные и бестарифные системы оплаты труда.

Организация тарифной системой оплаты труда на фирме состоит из следующих основных элементов:

· формирование фонда оплаты труда;

· нормирование труда;

· установление тарифов системы;

· выбор наиболее рациональных форм и систем зарплаты.

Фонд оплаты труда представляет собой источник средств, предназначенных для выплат зарплаты и выплат социального характера.

Нормирование труда дает возможность учитывать качество труда и индивидуальный вклад  работника в общие результаты деятельности предприятия.

Тарифная система позволяет соизмерять разнообразные конкретные виды труда. Она состоит из следующих основных элементов:

· тарифная сетка, устанавливающая дифференциацию в оплате труда с учетом разряда работы и отраслевой принадлежности предприятия;

· тарифные ставки, определяющие абсолютный размер оплаты простого труда (1-го разряда) в единицу времени (день, час);

· тарифно-квалификационные справочники, подразделяющие различные виды работ на группы в зависимости от их сложности;

· районные коэффициенты к зарплате, компенсирующие различия в стоимости жизни в различных природно-климатических условиях (регионах);

· доплаты к тарифным ставкам и надбавки за совмещение профессий, расширение зон обслуживания и т.д.;

· минимальная оплата труда, предоставляющая лицам, работающим по найму, необходимую социальную защиту и устанавливаемая законодательно.

На большинстве предприятий действуют две основные формы оплаты труда – повременная и сдельная.

Повременной формой оплаты труда называется такая форма, при которой зарплата работникам начисляется по установленной тарифной ставке или окладу за фактически отработанное на производстве время.

Для повременной формы оплаты труда характерны две основные системы зарплаты: простая повременная и повременно-премиальная. При простой повременной системе зарплата за определенный отрезок времени может быть определена следующим образом:

ЗПпп=m*T, где m – часовая (дневная) тарифная ставка рабочего соответствующего разряда; Т – фактически отработанное на производстве время.

Для повременной премиальной системы зарплата работника может быть определена по следующей формуле:

ЗПпвп=m*T*(p+k*n)/100, где р – размер премии в % к тарифной ставке за выполнение установленных показателей и условий премирования; k – размер премии за каждый % перевыполнения установленных показателей и условий премирования; n – процент перевыполнения установленных показателей и условий премирования.

При сдельной форме оплаты труда зарплата работникам начисляется по заранее установленным расценкам за каждую единицу выполненной работы или изготовленной продукции. Сдельная форма оплаты труда подразделяется на системы по способам:

· определения сдельной расценки (прямая, косвенная, прогрессивная, аккордная, подрядная);

· расчетов с работниками (индивидуальная или коллективная);

· материальные поощрения (с премиальными выплатами или без).

Бестарифные системы оплаты труда, когда заработок работника или группы работников ставится в полную зависимость от конечных результатов работы всего коллектива. К числу бестарифных следует отнести и контрактную систему оплаты, когда работодатель, нанимая работника, договаривается с ним о конкретной сумме оплаты за определенную работу. 

Оплата труда служащих осуществляется установленным им по штатному расписанию окладам и в соответствии с действующей системой премирования.

Основным источником выплат зарплаты всем категориям работающих является фонд оплаты труда (ФОТ). Плановая величина ФОТ может быть определена различными способами.

1. Метод прямого счета:

ФОТ=rсп*ЗПср, где rсп – среднесписочная плановая численность работающих; ЗПср – средняя зарплата одного работающего в плановом периоде с доплатами и начислениями.

2. Нормативный метод:

ФОТ=Q*Hзп, где Q – общий объем выпускаемой продукции в плановом периоде; Нзп – норматив зарплаты на 1 руб. выпускаемой продукции.

В состав ФОТ труда включается:

1. Оплата за отработанное время (зарплата, премии, компенсации и т.д.).

2. Оплата за неотработанное время (ежегодные и дополнительные отпуска, льготные часы подростков, простои не по вине работника и т.д.).

3. Единовременные поощрительные выплаты (единовременные (разовые) премии, материальная помощь, денежные компенсации за неиспользованные отпуска и т.д.).

4. Выплаты за питание, жилье, топливо.

Издержки производства. Себестоимость продукции.

Издержки производства.

Производство любого товара требует затрат экономических ресурсов, которые имеют определенные цены. Затраты на приобретение экономических ресурсов (вводимых факторов производства) называется издержками производства. 

Чтобы вычислить издержки фирмы, необходимо для каждого вводимого фактора производства оценить в денежной форме ту выгоду, которую фирма упустила, используя ресурс данным, а не наилучшем альтернативным путем.

Допустим, фирма располагает наличными в сумме 100 тыс. руб. и использует их полностью в производстве – покупает сырье, нанимает рабочих и т.д. В конце года выясняется, что произведено и реализовано продукции на сумму 110 тыс. руб., т.е. превышение доходов над расходами составило 10 тыс. руб. С другой стороны, фирма могла бы положить эти деньги в банк под 12% годовых и в конце года получить 12 тыс. руб., сумму большую, чем в результате хозяйственной деятельности. Значит, делая выбор в пользу производства, фирма отказалась от альтернативного использования своих средств и «упустила возможность» получить 112 тыс. руб.

Затраты на использование какого-то ресурса, измеренные с точки зрения выгоды, которая «упущена» из-за не использования этого ресурса наилучшим, альтернативным путем, называют вмененными издержками (издержками упущенных возможностей, или альтернативными издержками).

При осуществлении своей деятельности предпринимателю приходится принимать массу решений, все их можно условно объединить в три основные группы:

1. Как наилучшим образом организовать производство на имеющихся производственных материалах?

2. Какие новые производственные мощности и технологические процессы выбрать с учетом достигнутого уровня науки и техники?

3. Как наилучшим способом приспособиться к открытиям и изобретениям, влияющим на технический процесс?

Тот период времени, в течение которого предприятие решает первую группу вопросов, в экономической науке называют краткосрочным периодом, вторую – долгосрочным, третью – очень долгосрочным.

Применение этих терминов не должно ассоциироваться с конкретным промежутком времени. В ряде отраслей, например энергетической, краткосрочный период длиться много лет, а в аэрокосмической, долгосрочные период – всего несколько лет. Продолжительность периода зависит только от группы решаемых вопросов.

Поведение фирмы при решении вопроса об оптимальном количестве выпускаемой продукции принципиально отличается в зависимости от того, в каком периоде она функционирует.

В краткосрочный период некоторые факторы производства остаются неизменными, хотя остальные могут изменяться для того, чтобы увеличить выпуск продукции. Валовые издержки на производство какой-либо продукции состоят их двух компонентов:

· постоянных, которые фирма несет независимо от объема выпуска продукции (расходы по содержанию завода);

· переменных, которые меняются вместе с объемом выпуска продукции (затраты на материалы, зарплата основных рабочих и т.д.).

Чтобы решить, сколько выпускать продукции, руководителям фирмы необходимо знать, как возрастут переменные издержки с изменением выпуска продукции, и найти объем продукции, при котором издержки в расчете на единицу продукции будут наименьшими.

Пример: Предприятие с постоянными издержками 50 руб. Переменные издержки растут вместе с выпуском продукции, как и валовые.

Переменные издержки – это прирост издержек в результате одной дополнительной единицы продукции.

Средние издержки – являются издержками на единицу выпуска продукции.
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	-
	-
	-
	-

	1
	50
	50
	100
	50
	50
	50
	100

	2
	50
	78
	128
	28
	25
	39
	64

	3
	50
	98
	148
	20
	16,7
	32/7
	49,4

	4
	50
	112
	162
	14
	12,5
	28
	40,5

	5
	50
	130
	180
	18
	10
	26
	36

	6
	50
	150
	200
	20
	8,3
	25
	33,3

	7
	50
	175
	225
	25
	7,1
	25
	32,1

	8
	50
	204
	254
	29
	6,3
	25,5
	31,8

	9
	50
	242
	292
	38
	5,6
	25,9
	32,4

	10
	50
	300
	350
	58
	5
	30
	35

	11
	50
	385
	435
	85
	4,5
	35
	39,5


Как видно из данных таблицы, переменные и валовые издержки растут вместе с выпуском продукции. Скорость, с которой эти издержки увеличиваются, зависит от того, в какой степени производство подвержено действию закона убывающей отдачи по отношению к переменным факторам.
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Точка А – min средних валовых издержек.

Точка В – min средних переменных издержек.

Когда предельные издержки ниже средних, кривая средних издержек идет вниз. Когда предельные издержки выше средних, кривая средних издержек идет вверх.

Предельные и средние издержки представляют собой важные понятия. Они решающим образом сказываются на выборе предприятием объема производства в краткосрочном периоде.

В последние годы наблюдается тенденция роста затрат на производство и реализацию продукции. К увеличению себестоимости приводит удорожание стоимости сырья, материалов, топлива, энергии, оборудования, рост процентных ставок за пользование кредитом, повышения тарифов на транспортные услуги, рост расходов на рекламу, представительских расходов. Увеличивается сумма амортизационных отчислений ОФ, в том числе из-за их переоценок и введения индексации. Большую роль играет повышение удельного веса зарплаты в структуре затрат в условиях либеризации цен и социальной напряженности. Одновременно повышаются отчисления на социальное и медицинское страхование, пенсионное обеспечение и т.д. Все эти последствия обуславливают очередной виток инфляции.

Себестоимость продукции.

Совокупность всех расходов предприятия составляет себестоимость продукции. Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции приводных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию. При этом одни промышленные предприятия (например, производственные) определяют себестоимость как всей продукции, так и конкретных видов (групп) продукции (работ, услуг). Другие предприятия (например, занятые торговой, снабженческой, сбытовой и иной аналогичной деятельностью) формируют издержки обращения, приходящиеся на проданные товары. 

Для исчисления себестоимости продукции (работ, услуг) по производству в целом расходы группируются по элементам затрат, характеризующим их экономическое содержание:

· материальные затраты (за вычетом возвратных отходов);

· затраты на оплату труда;

· отчисления на социальные нужды;

· амортизация ОФ;

· прочие затраты.

Материальные затраты – наиболее крупный элемент затрат на производстве, доля которого в общей сумме затрат составляет 60-90%. Состав материальных затрат неоднороден и включает расходы на сырье и материалы (за вычетом возвратных отходов по цене их возможного использования или реализации, учитывая, что отходы одного производства, могут служить полноценным сырьем для другого). В стоимость сырья и материалов включается комиссионные вознаграждения, оплата брокера и иных посреднических услуг. Стоимость сырья и материалов включается в себестоимость продукции без НДС. (Исключения: если предприятие освобождается от НДС (само) – то включает).

К материальным затратам также относятся:

· топливо и энергия, расходуемые на технологические цели и хозяйственные нужды;

· покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, подвергающиеся в дальнейшем монтажу, сборке или дополнительной обработке на данном предприятии;

· затраты на приобретение тары и упаковки, тарных материалов, за исключением стоимости тары по цели ее возможного использования;

· запасные части для ремонта машин и оборудования;

· производственные услуги сторонних предприятий и организаций, а также своих (состоящих на балансе предприятия) хозяйств, не относящихся к основной деятельности предприятия;

· износ малоценных и быстроизнашивающихся предметов труда со сроком службы менее года стоимостью менее 50-кратного размера минимальной ЗП за единицу;

· отчисления, налоги и сборы, связанные с использованием природного сырья: плата за недра, за воду и т.д.;

· потеря от брака и простоев по внутрипроизводственным причинам;

· потери от недостаточной в пределах норм естественной убыли и при отсутствии виновных лиц.

Затраты на оплату труда – это затраты на оплату труда основного производственного персонала предприятия, включая премии за производственные результаты, стимулирование и компенсирование выплаты, в том числе в связи с повышением цен и индексацией доходов в пределах норм, предусмотренных законодательством, а также затраты на оплату труда не состоящих в штате предприятия работников, занятых в основной деятельности.

В этот элемент затрат включены:

· выплата ЗП за фактически выполненную работу в соответствие с тарифными ставками, должностными окладами и др.;

· стоимость продукции, выдаваемой в порядке натуральной оплаты работникам;

· премии, надбавки к окладам за производственные результаты;

· стоимость бесплатно предоставляемым работникам некоторых отраслей в соответствии с законодательством коммерческих услуг, питания, форменной одежды, жилья и т.д.;

· оплата очередных (ежегодных) и учебных отпусков;

· выплаты работникам, высвобожденных с предприятия в связи с реорганизацией, сокращением штатов и др.

Отчисления на социальные нужды – это отчисления во внебюджетные социальные фонды (пенсионный, фонд социального страхования, фонд занятости и т.д.). Предприятие отчисляет в пенсионный фонд 28% от начисленной суммы оплаты труда, в фонд социального страхования – 5,4%, в фонд обязательного медицинского страхования – 3,6%, в фонд занятости – 1,5%.

Износ ОФ – это сумма амортизационных отчислений;

Прочие затраты в составе себестоимости продукции (работ, услуг) – это налоги, сборы, отчисления в специальные внебюджетные фонды, производимые в соответствии с законодательством, платежи за предприятия, вознаграждения за изобретения, платежи по кредитам, плата за пожарную и сторожевую охрану, оплата услуг связи, плата за аренду ОПФ, износ по нематериальным активам.

Для исчисления себестоимости отдельных видов продукции используется группировка по статьям калькуляции, характеризующая направления использования затрат. Типовой перечень калькуляционных статей включает следующие позиции:

1. Сырье и материалы.

2. Возвратные отходы.

3. Покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производственного характера сторонних организаций.

4. Топливо и энергия на технологические цели.

5. Зарплата производственных рабочих.

6. Отчисления на социальные нужды.

7. Расходы на подготовку и освоение производства.

8. Общепроизводственные расходы.

9. Общехозяйственные расходы.

10. Потери от брака.

11. Прочие производственные расходы.

Итого: производственная себестоимость.

12. Коммерческие расходы.

Итого: полная себестоимость.

Предприятия самостоятельно определяют перечень калькуляционных статей в соответствие с отраслевыми инструкциями по планированию, учету и анализу себестоимости. Основным требованием является максимально возможное выделение прямых затрат.

Прямые затраты – это затраты, непосредственно связанные с производством продукции. Они могут быть включены в себестоимость отдельных видов продукции на основании установленных норм (основная ЗП производственных рабочих, сырье, основные материалы).

Косвенные расходы связаны с работой цеха, предприятия в целом и одновременно относятся ко всем видам выпускаемой продукции. Их нельзя прямо отнести на себестоимость изделия. В конце отчетного периода они распределяются между видами продукции пропорционально условию выбранной базы распределения:

· пропорционально прямым расходам на оплату труда;

· пропорционально прямым материальным затратам;

· пропорционально сумме прямых затрат;

· пропорционально выручке.

Предприятия самостоятельно выбирают экономически обоснованную базу распределения в соответствии с отраслевыми методическими рекомендациями. К косвенным расходам относятся общепроизводственные, общехозяйственные и коммерческие расходы (расходы на продажи). Таким образом, при планировании, учете и анализе затрат, образующих себестоимость продукции, применяются следующие виды группировки расходов:
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Классификация расходов, формирующих себестоимость продукции.

Предприятия могут выбирать вариант учета затрат на производство и калькулирование себестоимости продукции и формировать либо полную, либо неполную производственную себестоимость объекта калькулирования. В первом случае, затраты отчетного периода делятся на прямые и косвенные. Прямые непосредственно относятся на себестоимость отдельных видов продукции, а косвенные распределяются между отдельными видами производства в конце отчетного периода.

При втором методе – затраты делятся на производственные, связанные с осуществлением производственного процесса  и периодические, связанные с длительностью отчетного периода (общехозяйственные расходы). В себестоимость включается только производственные затраты. Периодические в себестоимость не включаются, а списываются на уменьшение выручки от реализации.

Пути снижения затрат на производство продукции.

В традиционном представлении важнейшими путями снижения затрат является экономия всех видов ресурсов, потребляемых в производстве: трудовых и материальных.

Так, значительную долю в структуре издержек производства занимает оплата труда (в промышленности России 13-14%, в развитых странах 20-28%). Поэтому актуальна задача снижения трудоемкости выпускаемой продукции, роста производительности труда, сокращение численности административно-обслуживающего персонала.

Снижение трудоемкости и роста производительности труда можно достигнуть различными способами. Наиболее важные из них – механизация и автоматизация производства, разработка и применение прогрессивных, высокопроизводительных технологий, замена и модернизация устаревшего оборудования. Но, нередко предприятия приобретают или берут в аренду дорогостоящее оборудование, не подготовившись к  его использованию. В результате коэффициент использования такого оборудования очень низок. Затраченные средства не приносят ожидаемого результата.

Для экономии ресурсов и материалов на первый план выступает применение ресурсосберегающих технологических процессов, входной контроль за качеством поступающего от поставщиков сырья и материалов, комплектующих и полуфабрикатов.

Сокращение расходов амортизации ОФ можно достигнуть путем лучшего использования этих фондов, максимальной их нагрузки.

На зарубежных предприятиях рассматриваются также такие факторы снижения затрат на производство продукции, как определение и соблюдение оптимальной величины партии закупаемых материалов, оптимальной величины серии, запускаемой в производство продукции, решение вопроса о том, производить самим или закупать у других производителей отдельные компоненты или комплектующие изделия.

Выручка от реализации продукции (работ, услуг).

Реализация готовой продукции позволяет определить финансовый результат деятельности предприятия. В объем реализации не включается стоимость продукции, не отгруженной в отчетном периоде покупателем, и внутризаводской оборот (исключение: лесная, пищевая и легкая промышленность).

Выручка от реализации продукции – сумма денежных средств, полученных предприятием за произведенную продукцию (работу, услугу). Это главный источник для возмещения затрат и образования доходов предприятия. 
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Где, Цi – цена на i-й вид продукции предприятия; Ki – количество изделий i-го вида, реализованных предприятием;

n – число видов продукции, реализуемых предприятием.

Кроме выручки от реализации основной продукции предприятие может получать выручку от прочей реализации (выбывших основных фондов, материалов и т.д.), а также от внереализационных операций (сдача имущества в аренду, совместная деятельность, доходы по операциям с ценными бумагами и др.). На размер выручки от реализации влияют объем выпускаемой продукции, ее ассортимент, качество, уровень цен, ритмичность отгрузки, формы расчетов и др.

В настоящее время для составления финансовой отчетности метод определения выручки от реализации продукции (работ, услуг) устанавливается лишь после отгрузки продукции и предъявления покупателю (заказчику) расчетных документов.

Важный фактор, влияющий на величину выручки от реализации продукции (работ, услуг) – процесс ценообразования. В конечном счете, цена товара определяется рынком, на нее большое влияние оказывает соотношение спроса и предложения.

Цены могут быть регулируемыми и свободными. Регулируемые находятся под контролем государства, которые могут регулироваться различными условиями:

1. Фиксированные – это цены, величина которых установлена или фиксирована соответствующими государственными органами. Обычно такие цены устанавливаются на предметы первой необходимости или на так называемые монотропные товары (алкоголь и табак). Государство регулирует цены, например, устанавливая верхний предел, или, устанавливая предельный уровень рентабельности, либо устанавливает нижний предел.

2. Свободными называются цены, вкладывающиеся на рынке под влиянием спроса и предложения. Но свободные цены могут стать несвободными, если продавец или группа продавцов получают возможность навязывать рынку свою монопольную цену. Они ориентированны на достаточно устойчивые виды потребителей и устанавливаются по общему продавца.

3. Прейскурантные – это цены или тарифы, зафиксированные в специальном документе – прейскуранте.

4. Экспортные цены действуют при выходе товаров за границу. В них входят дополнительные расходы по сбору (таможенные пошлины, транспортные расходы, расходы по страхованию, оформление сертификатов и т.д.).

5. Мировые цены – цены на мировом рынке – это либо реально действующие на реальном рынке цены на товары данной группы, либо это цены признанные на определенный период, организацией ведущей на мировом рынке.

Ценообразование включает различные стадии формирования цен при продвижении продукции предприятия ознакомителя конечным потребителям. На начальном этапе формируется оптовая цена изготовителя, которая должна возместить затраты на производство и реализацию продукции и обеспечить требуемый уровень прибыли: Цопт=С+П, где С – стоимость, П – прибыль.

При определении отпускной цены предприятия в цену включается НДС и другие косвенные налоги: Цопт=С+П+НДС.

Пример: Себестоимость единицы продукции 800 рублей. Планируемая рентабельность продукции 30% себестоимости, ставка НДС 20%. Определить оптовую цену изготовителя и отпускную цену предприятия.
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Цопт=800+800*0,3=1040

Цопт=1040+1040*0,2=1248

При установлении отпускной цены помимо уровня затрат и желаемого уровня прибыли учитываются:

1. качество продукции;

2. соотношение спроса и предложения на рынке данного продукта;

3. эластичность спроса;

4. среднеотраслевой уровень цен и уровень цен лидера.

При реализации продукции через оптовых посредников формируются оптовые цены закупки, включающие посреднические наценки.

Цзак=Цопт+Нсн.сб.
Нсн.сб.=Ссн.сб.+Псн.сб.+НДС

При реализации продукции через предприятия розничной торговли формируется розничная цена, включающая розничную торговую наценку.

Функции цен.

1. Измерительная – с помощью цены измеряется в единых признанных денежных знаках стоимость всей продукции в количественной и числовой форм. Одновременно цена позволяет соизмерять стоимость разных товаров представленную в денежном выражении.

2. С измерительной соседствует, частично входя в ее состав, учетно-контрольная функция. Т.е. цена, переводя материальные параметры в стоимость служит инструментом учета и контроля сохранения накопления и движения стоимости производства.

3. Плановая, т.е. планирование производства, распределение и потребление продукции в стоимостном выражении невозможно осуществить без использования цен, на планируемый объект.

4. Регулирующая, т.е. цена – основной аргумент, который уравновешивает рост и предложение.

5. Стимулирующая, влияет на заинтересованность производителя с повышением объема производства и качества продукции для увеличения суммы выручки.

Реализовать одновременно все функции цен невозможно, т.е. они часто противоречат друг другу, и поэтому цены используются как чисто рыночные регуляторы.

Проблема определения величины.

Согласно исходному определению, цена – это денежное выражение стоимости, и здесь не ясно как установить стоимость товара. Существует два принципиально разных подхода:

1. затратный;

2. полезный.

Продавец представляет интересы изготовителя и свои, стремиться повысить цены отталкиваясь от затратного подхода и желания получить высокую прибыль.

Потребитель, исходя из полезного подхода и желания снизить расходы на единицу полезного эффекта стремиться снизить цену. В этих условиях купля продажа происходит по взаимоприемлемой цене, когда она устанавливается на основе выравнивания спроса и предложения.

	Количество спроса в течение недели продукции (шт.)
	Цена единицы продукции (руб.)
	Количество предполагаемых продаж в течение недели (шт.)
	Излишки (+) дефицит (-)

	2000
	5
	12000
	10000

	4000
	4
	10000
	60000

	7000
	3
	7000
	0

	11000
	2
	4000
	-7000

	16000
	1
	2000
	-15000
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Как правило, потребители покупают при низких ценах больше, чем при высоких. Эта зависимость называется законом спроса.

Пересечение кривых спроса и предложения определяет цену равновесия (рыночную) и равновесное количество продукции. Любую другую цену конкуренция сделает неустойчивой. Однако рыночный механизм ценообразования не отрицает необходимость предварительного расчета цен, на основе каких-либо моделей ценообразовании.

Методы формирования цен:
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Метод полных издержек. Когда к полным издержкам прибавляется некая прибыль, определяемая через нормы рентабельности: Ц=С(1+Р)

Норма рентабельности определяется исходя из внутренней рентабельности предприятия, среднеотраслевых норм, указаний вышестоящих организаций.

Разновидностью этого метода является определение цены на основе метода рентабельности инвестиций. Цена определяется по той же формуле, а норма рентабельности на основе стоимости заемных средств. 

В условиях развитых рыночных отношений применяется метод определения цены на основе маркетинговых исследований – метод маркетинговых оценок. Данный метод основывается на изучении рынков сбыта, поведения конкурентов, определения эластичности спроса в зависимости от изменения цены и т.д. Он подразделяется на два подметода: 

· метод сходной (подобной) цены – цена определяется в соответствии с ценами конкурентов на аналогичный товар;

· метод оценки реакции покупателя – продавец выясняет и устанавливает максимальную цену, по которой товар будет обязательно продан.

Часто возникают ситуации, когда необходимо определить цены на новые товары, которые не имеют полных аналогов на рынке. В этом случае рекомендуется использовать метод удельной цены. Смысл данного метода состоит в определении базового показателя старого товара и сравнением его с подобным показателем нового товара. Формула для расчета по данному методу имеет вид: 
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Где ЦН – новая цена, ЦБ – базовая цена, ПН – новый показатель, ПБ – базовый показатель.

Базовым показателем может быть любая качественная характеристика товара – вес, мощность, скорость и т.п.

Как реагирует спрос в связи с изменением цены? Эластичность, показывающая степень реакции одной величины на изменение другой, может быть сильной или слабой. В одном случае малейшее увеличение цены вызывает резкое падение спроса, а в другом (при ажиотажном спросе на рынке товаров первой необходимости) рост цен вызовет лишь незначительное снижение спроса. Для принятия решения о повышении спроса или отказе от него используется инструмент эластичности спроса.
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Таким образом, при эластичности спроса < 1 производитель может повышать цены на свою продукцию и наращивать выручку. Однако при эластичности > 1 лучше не поднимать цены, т.к. выручка от реализации начнет снижаться. В этом случае разумнее снизить цену с тем, чтобы увеличить выручку за счет роста спроса.

Реакцию покупателей на различные виды спроса можно проиллюстрировать следующей таблицей:

	Характер спроса
	Поведение покупателей при снижении цены
	Поведение покупателей при повышении цены

	Эластичный (>1)
	Значительно повышают объем покупок, т.е. спрос растет быстрее, чем цена. Выручка предприятия растет.
	Значительно уменьшают объем покупок, т.е. спрос падает быстрее, чем растет цена. Выручка предприятия падает.

	Единичная эластичность (=1)
	Спрос растет теми же темпами, что падает цена. Выручка предприятия не изменяется.
	Спрос снижается пропорционально росту цены. Выручка не изменяется.

	Неэластичный (<1)
	Темпы роста спроса ниже темпов снижения цены. Выручка падает.
	Темпы падения спроса меньше темпов роста цены. Выручка растет.


Цены фиксируются в договорах купли продажи (контрактах), в которых помимо этого указываются:

· предмет договора (количество и качество товара);

· срок (период) поставки;

· условия (базис) поставки товаров (обязанности продавца и покупателя, момент перехода права собственности);

· порядок расчетов;

· дополнительные (особые) условия;

· раситоржение (изменение) договора;

· форс-мажор;

· ответственность сторон.

В контрактах могут указываться как твердые цены, не изменяющиеся в течение срока договора, так и скользящие цены, которые могут пересматриваться при изменении согласованных элементов цен или коньюктуры рынка. Последние применяются в долгосрочных контрактах. 

Помимо цен на продукцию существуют цены, устанавливаемые на услуги. Они называются тарифами (например, тарифы на грузоперевозки, тарифы на услуги связи и т.п.). Их уровень также оказывает большое влияние на показатели деятельности производственных предприятий, т.к. стоимость данных услуг занимает значительный удельный вес в себестоимости продукции.

Цена является мощным стимулятором сбыта продукции. Применяя систему разнообразных скидок, предприятие может добиваться значительного увеличения продаж. Это могут быть:

· скидки за количество приобретенных товаров;

· сезонные скидки для покупателей, совершающих внесезонные покупки;

· скидки для постоянных покупателей;

· скидки за платежи наличными;

· товарообменные расчеты, т.е. скидки с цены нового товара при условии сдачи старого;

· скидки за сокращение сроков оплаты при продаже продукции на условиях коммерческого кредита.

Формирование и распределение прибыли предприятия.

Конечным результатом деятельности коммерческой организации является прибыль.

Прибыль представляет собой выраженный в денежной форме чистый доход, представляющий собой разницу между совокупным доходом и совокупными затратами.

 П=ВР-С, где П – прибыль от продаж; С – себестоимость реализованной продукции; ВР – выручка от продажи продукции (работ, услуг).

Из данной формулы следует, что любое изменение выручки или себестоимости влечет за собой адекватное изменение прибыли.

Прибыль как важнейшая категория рыночных отношений выполняет следующие функции:

1. как показатель, характеризующий финансовые результаты хозяйственной деятельности. Т.е. она отражает конечный финансовый результат деятельности предприятия за определенный период;

2. стимулирующую функцию, проявляющуюся в процессе ее распределения и использования. Содержание этой функции состоит в том, что прибыль одновременно является финансовым результатом и основным элементом финансовых ресурсов предприятия;

3. как основной источник формирования доходной части бюджетов разных уровней. Налог на прибыль является важнейшим источником пополнения средств бюджета.

Механизм формирования прибыли содержится в «Отчете о прибылях и убытках».
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 показателей прибыли.

Плановая прибыль предприятия включает:

1. прибыль от продаж;

2. результат от операций с имуществом и финансовой деятельности;

3. результат от внереализационных операций.

При этом прибыл от продаж определяется в два этапа. Вначале рассчитывается валовая прибыль как разница между выручкой от продаж продукции без НДС, акцизов и т.д. и себестоимостью проданных товаров без периодических расходов (коммерческих и управленческих). Затем после вычитания коммерческих и управленческих расходов определяется показатель прибыли от продаж. Прибыль от продаж является основной составляющей балансовой прибыли предприятия.

Второй составляющей балансовой прибыли является результат от операций с имуществом и финансовой  деятельности предприятия, рассчитывается как:

Поп=Доп-Роп, где Доп – операционные доходы, Роп – операционные расходы.

Результат от данной деятельности возникает в связи со сдачей в аренду временно неиспользуемого имущества и прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и т.д. в виде дивидендов по ценным бумагам других организаций, в виде прибыли от совместной деятельности и т.п.

Третья составляющая балансовой прибыли – это результат от внереализационных операций:

Пвн=Двн-Рвн, где Двн – внереализационные доходы, Рвн – внереализационные расходы.

Данный результат представляет собой разницу между полученными и уплаченными штрафами, пенями, неустойками, возмещением убытков и т.д.

Чистая прибыль предприятия определяется путем вычитания из балансовой прибыли сумм налога на прибыль, рентных платежей, налога на экспорт и импорт. При этом в нее включается результат от чрезвычайных обстоятельств, рассчитанный как разность между поступлениями и связанными с этими обстоятельствами расходами:

· на формирование резервных фондов;

· на выплату доходов учредителям (участникам);

· на создание фондов целевого назначения (накопления, потребления, социальной сферы).

При этом существуют два подхода к распределению чистой прибыли. При первом подходе в учредительных документах предприятия оговаривается порядок создания специальных фондов. Это могут быть:

· фонд накопления, который объединяет средства, зарезервированные для производственного развития предприятия и иных аналогичных мероприятий по созданию нового имущества;

· фонд социальной сферы, который учитывает средства, направленные на финансирование капитальных вложений в социальную сферу;

· фонд потребления, который аккумулирует средства на развитие социальной сферы кроме капитальных вложений (материальное поощрение работников, единовременная помощь, оплата путевок в дома отдыха и т.д.)

Первый подход облегчает процесс планирования и контроля использования финансовых ресурсов предприятия.

При втором подходе остающаяся в распоряжении предприятия прибыль не распределяется фондам, а образует единый многоцелевой фонд, концентрирующий как прибыль, которая направляется на накопление, так и свободные средства, которые могут быть направлены на накопление так и на потребление. При этом и другом подходе предприятия самостоятельно определяют пропорции распределения прибыли по основным направлениям.

Пример: В отчетном году реализация продукции составила: в оптовых ценах – 140 тыс. руб., по себестоимости – 120 тыс. руб. В плановом году намечается увеличить объем реализуемой продукции на 25%, себестоимость уменьшить на 7%, но и цены снижаются на 5%.

Прирост прибыли за счет увеличения объема производства: (140-120)*25/100=5 тыс. руб.

Прибыль при планируемом объеме и рентабельности отчетного года: 

140-120+5=25 тыс. руб.

Прирост прибыли, обусловленный снижением себестоимости: 120*125/100*7*100=10,5 тыс. руб.

Уменьшение прибыли от снижения оптовых цен: 140*125/100*5/100=8,75 тыс. руб.

Итого, прибыль в планируемом году: 20+10,5-8,75=26,75 тыс. руб.

Связь выручки, затрат и прибыли предприятия.
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Основой определения их взаимовлияния и взаимосвязи является группировка затрат на переменные и условно постоянные, что имеет огромную теоретическую и практическую значимость. В западной экономике этот метод получил название директ костинг (direct costing) и в широком смысле трактуется как метод управления затратами с целью максимальной прибыли. Связь между объемом продаж и структурой издержек можно представить графически.

Из этой графической зависимости следуют важные выводы, ставшие экономическими постулатами:

· предприятие может зарабатывать прибыль, если объем его продукции будет превышать некоторый критический объем выручки;

· точку пересечения кривой общих издержек и кривой выручки от реализации принято называть точкой безубыточности, или точкой перегиба. Лишь при переходе этой точки наступает окупаемость всех издержек, и предприятие становится прибыльным. В сущности, это главное условие успешного функционирования любого предприятия.

В реальной жизни экономисты редко пользуются приемами поиска точки безубыточности на основе графических методов. Для этих целей широко применяются формальные подходы, позволяющие не только определить координаты точки безубыточности, но и исследовать количественные взаимосвязи между различными элементами выручки. Эти соотношения:

ВР=К*Ц; 

С=К*Зпер+Зпост; 

П=ВР-С, где ВР – выручка от реализации продукции; К – количество продукции в натуральном выражении; Ц – цена за единицу продукции; Зпер – переменные затраты на единицу продукции; Зпост – постоянные затраты; С – себестоимость продукции; П – прибыль.

Используя приведенные соотношения получаем: 

П=К*Ц-(К*Зпер+Зпост)=К(Ц-Зпер)-Зпост
В соответствии с экономическим смыслом точки безубыточности прибыль в этой точке равна нулю (П=0). Это наступает при определенном критическом объеме производства (Ккр):

Ккр=Зпост/(Ц-Зпер)

Критический объем производства в денежном выражении определяется по формуле:

Ккр=Зпост/(1-Зпер/Ц), где Зпер/Ц – удельный вес переменных затрат в цене товара.

Положение точки безубыточности задано исходными параметрами. Учет изменений этих параметров позволяет определить:

1. объем продукции для обеспечения установленной суммы прибыли: К=(П+Зпост)/(Ц-Зпер);

2. предельный уровень цен: Ц=Зпер+(П+Зпост)/К.

Таким образом, некоторые допущения и соответственно погрешности в вычислениях от представления зависимости выручки, затрат и прибыли друг от друга, от цен и количества реализованной продукции в виде линейной функции позволяют решить один из основных вопросов финансово-хозяйственной деятельности:

· сколько продукции выпускать;

· каков минимально достаточный объем производства;

· какова минимальная цена продукции.

Налогообложение предприятия.

Налогообложение – это система распределения доходов между юридическими или физическими лицами и государством. Налоги – обязательные безвоздмездные платежи, взимаемые с организаций или физических лиц в целях финансового обеспечения деятельности государства и муниципальных образований.

Налоговая система РФ включает разнообразные виды налогов и сборов, которые могут быть классифицированы по различным признакам.

В зависимости от объекта обложения:

1. Прямые, устанавливаемые на доход или имущество:

· налоги на доход (налог на прибыль, подоходный налог);

· налоги на собственность (налог на недвижимость).

2. Косвенные, устанавливаемые на товары или услуги через надбавку к цене (НДС, акцизы, таможенные пошлины).

В зависимости от уровня:

1. Федеральные:

· НДС;

· Акцизы;

· Налог на прибыль;

· Налог на доход от капитала;

· Доходный налог с физических лиц;

· Взносы в государственный внебюджетные фонды;

· Государственные пошлины;

· Таможенные пошлины и сборы;

· Налог на пользование недрами;

· Налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы;

· Водный налог;

· Лесной налог;

· Экономический налог;

· Сбор за право пользования объектами животного мира и водными биологическими ресурсами;

· Федеральные лицензионные сборы.

2. Региональные:

· Налог на имущество организации;

· Налог на недвижимость;

· Дорожный налог;

· Транспортный налог;

· Налог с продаж;

· Налог на игорный бизнес;

· Региональные лицензионные сборы.

3. Местные:

· Земельный налог;

· Налог на имущество физических лиц;

· Налог на рекламу;

· Налог на наследование или дарение;

· Местные лицензионные сборы.

В зависимости от порядка использования:

1. Общие, не закрепленные за конкретным ведомством.

2. Специальные, имеющие строго целевое назначение (единый социальный налог).

В зависимости от источника покрытия:

1. Включаемые в собственность (земельный налог, налог на пользование автомобильных дорог и т.д.).

2. Относимые на финансовые результаты (прибыль до налогообложения, налог на имущество организаций, налог на рекламу).

3. За счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия после налогообложения.

Налогообложение предприятий регулируется налоговым кодексом РФ, федеральным законом о налогах и сборах, а также законами и иными нормативными правовыми актами субъектов РФ и органов местного самоуправления.

Основными налогами, уплачиваемыми предприятиями являются:

· налоги на товары и услуги (НДС, акцизы, налоги с продаж, таможенные пошлины);

· налог на прибыль;

· налог на имущество организаций;

· социальные взносы (единый социальный налог).

Одним из важнейших по размеру ставки и объему поступлений в бюджет является налог на добавленную стоимость (НДС). Под добавленной стоимостью понимается разность между стоимостью реализованных товаров и стоимостью материальных затрат, отнесенных на издержки производства и обращения. Это косвенный налог. Косвенные налоги взимаются через надбавку к цене товаров и оплачиваются покупателем при покупке. Предприятия, реализующие товары, лишь перечисляют налоговые суммы государству. Объектом обложения налогом на добавленную стоимость являются: реализация товаров (работ, услуг), выполнение строительно-монтажных работ для собственного потребления, ввоз товаров на таможенную территорию РФ. Плательщиками налога являются организации и индивидуальные предприниматели. 

Также косвенными налогами являются акцизы и налоги с продаж. Акцизами облагаются товары со значительной разницей между ценой реализации и себестоимостью (вино водочные изделия, этиловый спирт, табачные изделия, легковые автомобили и т.д.). Налог с продаж – косвенный налог (ставка не более 5%), порядок и сроки уплаты которого устанавливаются законами субъектов РФ. Объектом налогообложения является стоимость товаров (работ, услуг), реализуемых в розницу или оптом за наличный расчет (кроме хлебобулочных изделий, молока и молочных продуктов, лекарств и др.).

Основное влияние на формирование финансовых ресурсов предприятия и их использование оказывает налог на прибыль. Объектом налогообложения является валовая прибыль, представляющая собой сумму:

1. прибыли от реализации продукции (работ, услуг);

2. прибыли от прочей реализации (основных фондов, включая земельные участки, иного имущества);

3. доходов от вне реализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по ним.

Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) определяется как разница между выручкой от  реализации (без НДС, акцизов, налога с продаж) и затратами на производство и реализацию продукции.

В целях налогообложения валовая прибыль уменьшается на сумму доходов, облагаемых налогом по иным ставкам. Налогооблагаемая прибыль уменьшается с учетом льгот, предусмотренных законодательством.

Важное место в системе налогообложения предприятий занимает налог на имущество организаций, который относится к региональным налогам. Объектом налогообложения являются основные средства, нематериальные активы, запасы и затраты, находящиеся на балансе предприятия. Основные средства и нематериальные активы для целей налогообложения учитываются по остаточной стоимости. Для целей налогообложения определяется среднегодовая стоимость имущества предприятия. Максимальная ставка – 2%. Налог относится на финансовые результаты деятельности предприятия. 

Предприятия являются также плательщиками единого социального налога, зачисляемого в государственные внебюджетные фонды: пенсионный фонд, фонд социального страхования, фонд обязательного медицинского страхования РФ. Средства данных фондов предназначены для реализации прав граждан на государственное пенсионное и социальное обеспечение и медицинскую помощь. Объектом налогообложения являются любые выплаты работодателей в пользу своих наемных работников. Зачисление социального налога носит строго целевой характер, и каждый фонд получает определенную часть налога в соответствии с предусмотренной налоговой ставкой.

Финансы предприятия.

Финансовый механизм и его элементы.

Финансы предприятия – это система денежных отношений фирмы, возникающих в процессе ее функционирования и включающих ряд элементов (отношения с поставщиками, отношения с потребителями по реализации товаров, отношения с банковской системой и т.д.).

Финансы предприятия выполняют следующие основные функции:

· формирование денежных фондов (доходы);

· формирование денежных фондов (расходы);

· финансовое планирование;

· контрольную функцию – осуществление контроля за формированием и использованием денежных средств при помощи показателей бухгалтерской (финансовой) отчетности и оперативного учета;

· стимулирующую функцию, поскольку рациональная организация финансов способствует повышению эффективности деятельности хозяйствующего субъекта.

Финансовый механизм представляет собой систему воздействия на финансовые отношения посредством финансовых расчетов, с помощью финансовых методов и заключающийся в организации, планировании и стимулировании использования финансовых ресурсов.

Финансовые отношения представляют собой объект управления, возникают в процессе производственно-хозяйственной деятельности организации и отражают денежные потоки предприятий, связанные с инвестированием, кредитованием, налогообложением и т.д.

Финансовые рычаги – это приемы воздействия на деятельность предприятия. Они включают набор показателей, таких как прибыль, доход, дивиденды, цена, амортизационные отчисления и т.д.

Финансовые методы – это способы воздействия на систему, объединяющие прогнозирование, финансовое планирование, финансовый учет, анализ, контроль, регулирование, кредитование, налогообложение, страхование.

В зависимости от размеров предприятия организационная структура управления финансами может строиться по-разному. На крупных предприятиях, как правило, создаются специальная служба, возглавляемая финансовым директором. На малых предприятиях функции финансового управления выполняет главный бухгалтер.

Правовое обеспечение финансового управления заключается, с одной стороны, в формировании налогового законодательства, с другой – в выработке законодательных основ порядка составления финансовой отчетности предприятий.

Финансовые ресурсы предприятия.

Финансовые ресурсы предприятия – это денежные средства, формируемые при образовании предприятия и пополняемые в результате производственно-хозяйственной деятельности за счет реализации товаров и услуг, выбывшего имущества организации, а также путем привлечения внешних источников финансирования.

Все источники средств предприятия условно модно разделить на две большие группы – собственные и заемные.

Собственные источники включают:

· уставный капитал;

· фонды, накопленные предприятием в процессе деятельности (резервный капитал, добавочный капитал, нераспределенная прибыль);

· прочие взносы юридических и физических лиц (целевое финансирование, взносы и пожертвования).

Собственный капитал начинает формироваться в момент создания предприятия, когда образуется его уставный капитал. Формирование уставного капитала связано с особенностями организационно-правовых форм предприятий. 

Помимо фондов, сформированных за счет прибыли, составной частью собственного капитала предприятия является добавочный капитал, который по своему финансовому происхождению имеет разные источники формирования:

· эмиссионный доход, т.е. средства, полученные акционерным обществом – эмитентом при продаже акций сверх их номинальной стоимости;

· суммы дооценки вне оборотных активов, возникающие в результате прироста стоимости имущества при проведении его переоценки по рыночной стоимости;

· курсовая разница, связанная с формированием уставного капитала.

Кроме этого, предприятия могут получать средства для осуществления мероприятий целевого назначения от вышестоящих организаций и лиц, а также из бюджета.

Предприятие не может покрыть свои потребности только за счет собственных источников. Это связано с особенностями движения денежных потоков, при которых моменты поступления платежей за товары и услуги на предприятие не совпадает со сроками погашения обязательств предприятия, могут возникать непредвиденные задержки платежей. Кроме этого расширение деятельности предприятия требует вовлечения дополнительных ресурсов. Таким образом, появляются заемный источники финансирования. Они могут быть получены путем взятия кредитов, а также выпуска облигаций и других ценных бумаг. 

Облигации – это разновидность ценных бумаг, выпускаемых в качестве долговых обязательств. Облигации могут быть краткосрочными (на 1-3 года) ,среднесрочными (на 3-7 лет), долгосрочными (на 7-30 лет). В конце срока обращения они погашаются, т.е. владельцам выплачивается их номинальная стоимость.

Финансовая отчетность предприятия.

Финансовая отчетность – это совокупность форм отчетности, составленных на основании данных бухгалтерского учета. Ее цель – представить внутренним и внешним пользователям обобщенную информацию о результатах хозяйственной деятельности предприятия за отчетный период. Отчетность должна быть представлена в форме, удобной и понятной пользователям. Она должна содержать информацию, позволяющую оценить финансовое состояние предприятия, и давать возможность принятия обоснованных управленческих решений. Это достигается с помощью стандартов финансового учета и отчетности, которые представляют собой правила ведения финансового учета и составления отчетности.

Годовая бухгалтерская отчетность российских предприятий включает:

1. бухгалтерский баланс;

2. отчет о прибылях и убытках;

3. отчет об изменениях капитала;

4. отчет о движении денежных средств;

5. приложения к бухгалтерскому балансу;

6. отчет о целевом использовании полученных средств;

7. пояснительную записку и заключение независимого аудитора (аудиторной фирмы).

Технико-экономическая оценка инвестиций.

Стремление к получению выгоды заставляет предприятие (фирму) постоянно осуществлять новые проекты и мероприятия, результатом которых может быть:

1. разработка и выпуск новой продукции для удовлетворения рыночного спроса;

2. улучшение качества выпускаемой продукции;

3. совершенствование производства на базе использования более совершенных технологий и оборудования;

4. организация поставок по кооперации между различными партнерами и др.

Предприятие выступает как самостоятельный товаропроизводитель, действующий в рыночном окружении. Поэтому ТЭОценка инвестиций должна учитывать особенности функционирования рынка:

· возможные изменения в спросе на выпускаемую продукцию и, соответственно, изменение объемов производства;

· колебание издержек производства при изменениях объема производства;

· возмещение колебаний цен на потребляемые ресурсы и реализуемую продукцию;

· доступность финансовых источников для необходимых в каждом периоде инвестиций и др.

Использование прогнозов в оценке всегда связано с риском, который может проявиться в возможном неосуществлении проекта, т.к. техническая идея, к разработке которой приступают сегодня, может в будущем оказаться неприемлемой или неэффективной.

Низкая фактическая эффективность является обычно следствием неверного прогноза будущего объема реализации или предстоящих затрат. 

Комплексный характер предпринимательской деятельности требует учета всех условий реализации проекта, но это невозможно. Поэтому для ТЭОбоснования используется несколько основных критериев. Окончательное решение принимается предпринимателем, учитывающим не только результаты расчета, но и опирающимся на интуицию, знание и опыт, оценивающим косвенные показатели.

При проектировании любого мероприятия, связанного с совершенствованием производства и направленного на повышение его экономической эффективности, приходится решать ряд задач:

1. Определить, какие затраты необходимы для осуществления мероприятия и за счет каких источников оно будет финансироваться;

2. Определить, какой экономический эффект будет получен в результате реализации мероприятия;

3. Путем согласования экономического эффекта и дополнительных затрат установить, какова экономическая эффективность данного мероприятия.

Определение капитальных вложений необходимо для расчетов: сроков окупаемости (периодов возврата капитальных вложений); приведенных затрат; фондоотдачи; амортизационных отчислений, включаемых в себестоимость продукции и т.д.

Все капитальные вложения, принимаемые к расчету при определении экономической эффективности какого-либо варианта, подразделяется на две группы: полное вложение, связанное непосредственно с развитием объектов данной отрасли, КОТ; вложения в смежные отрасли, т.е. сопряженные капитальные вложения КСМ: К=КОТ+КСМ.

К прямым относятся капитальные вложения в основные КОСН и оборотные средства КОБ, необходимые для осуществления рассматриваемого варианта, а также затраты на проектно-изыскательские и подготовительные работы КИЗ: КПР=КОСН+КОБ+КИЗ.

Под сопутствующими капитальными вложениями понимают инвестиции в объекты, связанные территориально и фундаментально с объектами прямых капитальных вложений, независимо от источника финансирования, например, железнодорожные подъездные пути, линии электропередачи и другие инженерные коммуникации, находящиеся вне пределов строительной площадки.

Метод расчета чистой дисконтной стоимости.

Капитал – ресурс длительного пользования. Он участвует в производстве на протяжении многих лет с момента приобретения, инвестиции (капитальные вложения), как правило, связаны с закупкой основного производственного оборудования, которое, как предполагают, будет служить долгие годы.

Например. Сегодня фирма может уплатить 10 млн. руб. за строительство завода, которым она намерена пользоваться следующие 20 лет. Следовательно, когда фирма принимает решение, строить ли завод и закупать ли оборудование, она должна сравнить капитальные вложения, которые ей предстоит сделать сейчас, с той прибылью, которую принесет новый капитал в будущем.

Чтобы провести такое сопоставление, фирма должна ответить на вопрос: сколько будущие прибыли стоят сегодня?
Сначала надо четко определить, как измерить капитал и другие производственные ресурсы, закупаемые фирмой.

Капитал измеряется как имущество, т.е. количество заводов и оборудования, принадлежащих фирме.

Например, если фирме принадлежит завод электродвигателей стоимостью 10 млн. руб., то мы говорим, что фирма владеет основным капиталом в 10 млн. руб.

Такие ресурсы, как рабочая сила и сырье, а также готовая продукция, представляют оборотный капитал фирмы.

Допустим, фирма продает в месяц n-ое количество электродвигателей и получает прибыль 80 тыс. руб. Однако, чтобы производить и продавать эти электродвигатели, фирме нужен завод, построенный за 10 млн. руб. Таким образом,  капитал фирмы в 10 млн. руб. позволяет ей получать прибыль в 80 тыс. руб. ежемесячно.

Было ли решение о капитальном вложении в 10 млн. руб. в данный завод обоснованным? Чтобы ответить на этот вопрос, необходимо перевести прибыль, равную 80 тыс. руб. в месяц, в такую величину, которую можно сравнить с издержками на строительство завода в 10 млн. руб.

Фирма предполагает, что завод в нынешнем виде просуществует 20 лет. Тогда вопрос можно сформулировать так: какова стоимость сегодняшних 80 тыс. руб. в месяц в ближайшие 20 лет? Если данная стоимость превышает 10 млн. руб., капитальные вложения прибыльны.

Прибыль в 80 тыс. руб. в месяц в последующие 20 лет составит: 

80 тыс. руб.*12 мес.*20 лет=19,2 млн. руб., т.е. строительство завода эффективно. Но 19,2 млн. руб., полученные через 20 лет, стоят меньше, чем 19,2 млн. руб., которыми мы располагаем сегодня.

Расчет выполняется с помощью коэффициента дисконтирования (приведения):
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Где r – норма дисконта (процентная ставка); t – количество лет приведения.

Текущая стоимость 1 руб., выплачиваемого в будущем, будет PV=1 руб./(1+r)t.

Теперь можно определить дисконтированную величину доходов по времени.

Например, в таблице рассмотрены два вида доходов:

	Вид дохода
	Доход по годам, руб.
	Всего, руб.

	
	Текущий год
	Первый год
	Второй год
	

	А
	200
	200
	-
	400

	В
	40
	200
	200
	440


Какой из этих двух доходов вы предпочитаете получить?

PV дохода А=200+200/(1+r)

PV дохода В=200+[200/(1+r)]+[200/(1+r)2]

Результаты расчета при различных значениях нормы дисконта сведены в таблицу.

	Вид дохода
	Величина дисконтного дохода при значении процентной ставки, руб.

	
	r=0,05
	r=0,10
	r=0,15
	r=0,20

	А
	390,5
	381,8
	373,9
	366,7

	В
	411,9
	387,1
	365,1
	345,6


Как видно, предпочтительность дохода зависит от ставки процента. При ставке 10% доход В предпочтительнее. При ставе 15% и выше доход А предпочтительнее.

Причина в том, что хотя сумма дохода А меньше, он выплачивается быстрее. Надо отметить, что при ставке процента выше 6% или 7% 1 рубль, выплачиваемый через 20 лет, стоит сегодня очень мало. Но это не так при низких ставках процента. Например, если r=3%, то PV 1 рубля через 20 лет будет около 55 копеек. Иначе говоря, если 55 копеек инвестировать сейчас, то при ставке 3% они принесли бы около 1 рубля через 20 лет.

Итак, при оценке эффективности капитальных вложений следует подсчитать дисконтированную стоимость будущих доходов, ожидаемых от инвестиций, и сравнить ее с размером инвестиций. Это и есть критерий чистой текущей дисконтированной стоимости (первый критерий эффективности).

Однако заводы и другие производственные мощности требуют нескольких лет на строительство и оснащение. Следовательно, инвестиции растянутся на несколько лет. Кроме того, капитальные вложения могут привести к убыткам, а не к прибыли в течение нескольких первых лет.

Например, завод электродвигателей строится 2 года: 5 млн. руб. будет потрачено немедленно, в текущем году, а еще 5 млн. руб. – в следующем году. Ожидается, что в первый год работы завод принесет убытки в 1 млн. руб., а во второй – 0,5 млн. руб. Впоследствии он будет приносить прибыль 960 тыс. руб. ежегодно на протяжении 20 лет эксплуатации, после чего его продадут на слом за 1 млн. руб.

Тогда чистый дисконтированный доход (чистая текущая стоимость) составит:
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Какой нормой дисконта должна пользоваться фирма? Ответ зависит от альтернативных способов, по которым фирма может использовать свои деньги.

Следовательно, значение r является нормой прибыли, которую фирма могла бы получить от «аналогичного» капитального вложения.

Решая уравнение в данном примере получим, что NPV равно нулю при r=7,5%. Таким образом, для учетных ставок ниже 7,5% NPV положительно и фирма может вкладывать деньги в завод. Для учетных ставок выше 7,5% NPV отрицательно и фирме вкладывать деньги в завод не стоит.

Показатели экономической эффективности.

Международная практика обоснования проектов использует несколько обобщающих показателей, по которым судят о целесообразности вложения средств. В их числе:

· чистая текущая стоимость;

· рентабельность;

· внутренний коэффициент эффективности (внутренняя норма доходности);

· период возврата капитальных вложений;

· максимальный денежный отток.

Показатель чистой текущей стоимости (Net Present Value of Discounted Cash Flow – NPV) называется в отечественных методиках «интегральным экономическим эффектом». Таким образом, интегральный экономический эффект – это разность между текущей стоимостью поступлений от инвестиций за весь период функционирования проекта и величиной капитальных вложений и всех видов расходов за тот же период, дисконтированных на базе расчетной ставки процента.

Показатель интегрального экономического эффекта определяется как превышение стоимостной оценки результатов над стоимостной оценкой совокупных затрат ресурсов: 

ЭТ=РТ-ЗТ, где РТ – стоимостная оценка результатов осуществления мероприятия за расчетный период; ЗТ – стоимостная оценка затрат за расчетный период.

В качестве расчетного периода принимается период времени от начала дисконтирования проекта до снятия с эксплуатации последней модели данного вида (экономический срок службы машины устанавливается в плановом порядке заранее).

Обобщенно жизненный цикл проекта можно представить следующим образом:
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Исходя из схемы, формулу (1) можно представить в следующем виде:

ЭТ=РТ-ЗНИР-ЗИЗГ.Т-ЗЭКПЛ.Т, где ЗНИР – затраты на производство НИР и ОКР; ЗИЗГ.Т – затраты на изготовление новых средств производства за расчетный период; ЗЭКСПЛ.Т – затраты на производство конечной продукции без учета затрат на существование средства производства (себестоимость конечной продукции без учета амортизации).

Стоимостная оценка результатов за весь расчетный период:
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t – коэффициент дисконтирования (приведения) в году t.

В затраты на реализацию проекта за расчетный период включают затраты при изготовлении и при эксплуатации новых средств производства. При этом затраты при подготовке производства новой техники (НИР, ОКР) называются пред производственными и включаются в конечные затраты при изготовлении.

Тогда затраты за расчетный период:
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Где Иt – текущие издержки при изготовлении или эксплуатации техники в году t (без учета амортизационных отчислений); Kt – единовременные капитальные затраты при изготовлении или эксплуатации техники в году t; Лt – остаточная стоимость основных фондов, выбывающих в году t.

Вывод: Интегральный экономический эффект – это суммарная прибыль по всем статьям жизненного цикла проекта.

Показатель рентабельности:

R=СУММА ПРИВЕДЕННОЙ ПРИБЫЛИ/СУММА ПРИВЕДЕННЫХ ДЕНЕЖНЫХ РАСХОДОВ

Это отношение прибыли к капитальным вложениям, рассчитывается аналитически для каждого года реализации предпринимательского проекта и как среднегодовая величина.

В том случае, если проект реализуется в течение одного года, дисконтировать прибыль и расходы не нужно.

В тех случаях, когда предварительные расчеты показывают принципиальную приемлемость нескольких вариантов вложения средств, рекомендуется проводить ранжирование всех вариантов в порядке убывающей прибыльности. Можно браться за реализацию только тех проектов, для которых коэффициент рентабельности>=1.

Внутренний коэффициент эффективности – это пороговое значение нормы дисконта, которое обеспечивает равенство нулю интегрального эффекта, рассчитанного за весь период функционирования проекта. В приведенном выше примере норма доходности равна 7,5%.

За рубежом расчет этого коэффициента часто применяется в аспекте первого шага при анализе эффективности капитальных вложений. Выделяют несколько классов инвестиций, для которых возможно использование различных пороговых значений рентабельности:

1. вложения с целью сохранения позиций на рынке – 6%;

2. обновления ОФ – 12%;

3. вложения с целью экономии текущих затрат – 15%;

4. вложения с целью увеличения доходов – 20%;

5. рисковые капитальные вложения – 25%.

Пороговая ставка возрастает с увеличением степени предпринимательского риска.

Период возврата капитальных вложений (срок окупаемости – Pay Back Period PBP) – один из наиболее часто применяемых показателей.

Без учета фактора времени, т.е. когда равные суммы доходов, получаемые в разное время, рассматриваются как равнозначные, показатель срока окупаемости определяется:
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ТУОК – упрощенный показатель срока окупаемости; К – размер инвестиций; Пр – размер ежегодной прибыли.

Если чистый доход поступает неравномерно, то срок окупаемости определяется последовательным суммированием поступлений и подсчетом времени дол тех пор, пока сумма прибыли не окажется равной сумме инвестиций.

Например, мероприятие требует для реализации 120 тыс. руб. инвестиций. После завершения работ и начала продажи продукции ежегодно будет получаться прибыль в размере 40 тыс. руб. Тогда срок окупаемости:

Если поступления прибыли по годам различны (общая сумма прибыли та же):

Текущий год – 0,

1-й год – 25 тыс. руб.

2-й год – 35 тыс. руб.

3-й год – 48 тыс. руб.

5-й год – 52 тыс. руб.

Прибыль за первые три года эксплуатации составляет 25+35+48=108 тыс. руб.

Значит, прибыль в течение четвертого года надо покрыть (для полной окупаемости суммы инвестиций) еще: 120-108=12 тыс. руб.

Поделим эту сумму на предполагаемые доходы в четвертом году и получим: 12/52=0,23 года.

Итак, срок окупаемости: 3,23 года.

При учете фактора времени надо дисконтировать получаемую прибыль. Допустим, банковский процент <=10%, т.е. r=10%. Тогда дисконтированная прибыль:

1-й год 25/(1+0,1)=22738 руб.

2-й год 35/(1+0,1)2=28920 руб.

3-й год 48/(1+0,1)3=36063 руб.

4-й год 52/(1+0,1)4=35520 руб.

За первые три года дисконтированная прибыль составит 87715 руб.

Для покрытия инвестиций не хватает 120000-87715=32285 руб.

Тогда: 32285=35520=0,91.

Значит, суммарная продолжительность периода окупаемости инвестиций составит 3,91 года.

Максимальный денежный отток – это наибольшее отрицательное значение чистой дисконтированной (текущей) стоимости, рассчитанной нарастающим итогом. Этот показатель отражает необходимые размеры финансирования и должен быть увязан с источником покрытия всех затрат. Он отражается в таблице денежных потоков и может быть выделен на графике финансового профиля проекта. Таблица денежных потоков содержит сводные данные об объемах продаж, инвестициях и производственных издержках по каждому году осуществления проекта. Таблица позволяет рассчитать чистую дисконтированную (текущую) стоимость, оценить максимальный денежный отток, выявить период возврата капитальных вложений. Графическое отображение динамики показателя дисконтированного чистого денежного потока, рассчитанного нарастающим итогом, представляет собой так [image: image58.png]


называемый финансовый профиль проекта. Как правило, он имеет форму:

Норма безубыточности – это минимальный размер партии выпускаемой продукции, при котором обеспечивается «нулевая прибыль» (доход от продаж равен издержкам производства). Определяется аналитически по формуле:

Норма безубыточности=ПОСТОЯННЫЕ ИЗДЕРЖКИ/УДЕЛЬНАЫЯ ЦЕНА-ПЕРЕМЕННЫЕ ИЗДЕРЖКИ
В отечественной практике при анализе вариантов какого-либо мероприятия используется метод приведенных затрат.

При сравнении различных вариантов реализации технического или организационного мероприятия производится сопоставление по вариантам общих или удельных капитальных вложений, себестоимости продукции. Во многих случаях достаточно провести сопоставление этих показателей, чтобы выявить наиболее экономичный вариант. Он характеризуется наименьшими капитальными вложениями и минимальной себестоимостью единицы продукции.
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Показатель приведенных затрат:

Ci=Si+rKi или 

Где Сi – приведенные затраты, обусловленные производством годового количества продукции; Si – полная себестоимость годового количества данных изделий по варианту; r – коэффициент экономической эффективности капитальных вложений, численно равный коэффициенту приведения по времени (дисконту); Ki – суммарные капитальные вложения по варианту; Ci – удельные приведенные затраты; Si – себестоимость единицы продукции; Ki – удельные капитальные вложения по варианту.

При сравнении вариантов наиболее экономичный вариант характеризуется минимальными приведенными затратами.

Наиболее экономичный вариант можно выбрать также по условию: rрасч(r

rрасч – расчетный коэффициент экономической эффективности капитальных вложений, определяемый по формуле:
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В практике применяется также показатель срока окупаемости дополнительных капитальных вложений экономией на себестоимости:
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или
Условия выбора экономичного варианта по показателю срока окупаемости:

ТОК.РАСЧ≥ТОК, где ТОК=1/r

При определении наиболее эффективного варианта какого-либо мероприятия необходимо обеспечить правильный выбор исходной базы для сравнивания. Выбор базы сравнения показателей эффективности зависит от этапа разработки новой техники. На этапах проектирования, когда решается вопрос о целесообразности создания новой техники, за базу принимают показатели лучшей отечественной или зарубежной техники.

Особенности определения экономической эффективности научно-исследовательских работ.

(Берзинь стр. 189-190).

По характеру получаемого результата НИР и ОКР подразделяются на фундаментальные, поисковые, прикладные исследования и опытно-конструкторские разработки.

Фундаментальные исследования предполагают открытие новых явлений и закономерностей в природе и обществе, создание теоретических основ для разработки принципиально новых путей прогресса техники, экономики и организации производства.

Поисковые исследования должны выявить технические возможности и экономическую целесообразность применения принципиально новых способов и средств производства в народном хозяйстве. Они, как правило, не заканчиваются промышленным внедрением, но при положительных результатах могут в дальнейшем использоваться в прикладных работах.

Результатами прикладных исследований могут быть принципиальные схемы, модели, функциональные структуры с конкретными технико-экономическими параметрами. В ходе прикладных исследований около 80-90% работ могут быть результаты, пригодные для дальнейшего практического использования. Работу от начала исследования до производства продукции с применением создаваемых средств и способов называют циклом «исследования-производство». Длительность цикла на практике составляет от 3 до 10 лет.

Расчеты экономической эффективности прикладных НИОКР имеют определенные особенности. Это объясняется следующим. НИОКР является начальным этапом в создании новых материальных объектов, поэтому расчеты эффективности носят вероятный, прогнозный характер. Трудность в оценке эффективности НИОКР состоит в том, что зачастую невозможно оценить все полученные в ходе исследований результаты в стоимостном виде. Анализ и оценка эффективности НИОКР проводится комплексно, на основе системы показателей, характеризующих: научно-технический уровень, экономическую эффективность, объем и стоимость проводимой работы.

Технико-экономическое обоснование (ТЭО) проекта.

Выбор методики осуществляется специалистами, проводящими обоснование. Ответственность за правильное проведение комплекса расчетов несет разработчик ТЭО. На этапе проектирования разрабатывается полное ТЭО. Здесь затраты составляют 2-3% от стоимости проекта, а точность достигает 10%. Расчеты должны быть максимально объективными, т.к. полное ТЭО служит базой для предпринимательского решения.

Рекомендуется следующая последовательность проведения расчетов предварительного и полного ТЭО.

1. Общие исходные данные и условия.

2. Рынок и мощность предприятия.

3. Материальные факторы производства.

4. Место нахождения предприятия.

5. Проектно-конструктивная документация.

6. Организация предприятия и накладные расходы.

7. Трудовые ресурсы.

8. Планирование сроков осуществления проекта.

9. Финансово-экономическая оценка проекта.

1. Общие исходные данные и условия.

В этом разделе отражается собственно идея проекта, основной замысел предприятия, географические (в том числе международные) аспекты, отраслевая направленность и т.п.

2. Рынок и мощность предприятия.

В разделе дается ответ на вопрос о существующих размерах производства данного вида продукции, ведущих производителях и их акциях, перспективах роста спроса на продукцию. Основной итог раздела – вывод о предполагаемой производственной программе, включая выпуск побочной продукции и утилизации отходов.

3. Материальные факторы производства.

Оцениваются ориентировочные потребности в сырье, материалах, полуфабрикатах, комплектующих изделиях, энергии. Выявляется возможность взаимодействия с потенциальными поставщиками. Основной итог – расчет годовых издержек на материальные факторы производства, в т.ч. импортируемые.

4. Место нахождения предприятия.

Основной итог – расчет стоимости земельного участка, арендной платы и т.п. по вариантам размещения.

5. Проектно-конструкторская документация.

Расчет стоимости приобретаемых лицензий и оборудования, строительно-монтажных работ, капиталовложений по вариантам проекта.

6. Организация предприятия и накладные расходы.

В разделе формируется ориентировочная организационная структура предприятия (производственная, бытовая, управленческая). Оцениваются альтернативные варианты структур предприятия, возможные каналы сбыта и т.п. Основной итог – расчет суммы накладных расходов.

7. Трудовые расходы.

Оценивается предполагаемая потребность в трудовых ресурсах с разбивкой по категориям (рабочие, ИТР, служащие) и основным специальностям. Основной итог – расчет ежегодных расходов на трудовые ресурсы.

8. Планирование сроков осуществления проекта.

 В разделе разрабатывается график осуществления проекта. Основной итог – составление сметы расходов на реализацию проекта в соответствии с графиком.

9. Финансово-экономическая оценка проекта.

Завершающий раздел ТЭО служит предпосылкой для принятия окончательного решения о реализации проекта или отказе от него. Лежит в основе вырабатываемых условий соглашения с поставщиками, потребителями, партнерами, акционерами, банкирами и т.д. Раздел носит комплексный характер и состоит из нескольких частей:

1) общие инвестиции;

2) финансирование проекта;

3) производственные издержки;

4) таблица денежных потоков;

5) финансово-экономические показатели проекта;

6) народнохозяйственная эффективность проекта (оценка влияния на национальную экономику).

Таким образом, раздел содержит расчет комплекса обобщающих технико-экономических показателей проекта.

Технико-экономический анализ (ТЭА) конструкций.

Процесс создания и освоения новой техники включает ряд этапов:

1. прогнозирование и проведение научных исследований;

2. разработка технического задания;

3. разработка технического предложения;

4. эскизное проектирование;

5. техническое проектирование;

6. разработка рабочей документации на опытный образец;

7. технологическая и организационная подготовка производства;

8. освоение новой техники.

Затем начинается серийное производство техники и передача ее в сферу эксплуатации.

На каждом этапе проектирования решается какая-либо техническая, экономическая или организационная задача, которая независимо от ее содержания, в своем решении проходит ряд стадий:

· подготовительную;

· творческую;

· аналитическую;

· оптимизирующую;

· принятие решения.

На подготовительной стадии уточняется задача, собирается и подвергается систематизации информация.

На творческой стадии происходит поиск решений задачи и проработка. Чаще всего практика проектирования сводится к приспособлению готовых, известных технических решений к требуемым условиям и ограничениям. 

Аналитическая стадия занимает центральное положение в процессе решения задач. Она включает два взаимосвязанных элемента:

· инженерный анализ;

· технико-экономический анализ предлагаемых вариантов.

Оптимизирующая стадия. Оптимизация предполагает нахождение значений варьирующих параметров, при котором достигается экстремальное (max или min) значение некоторого показателя, называемого критерием оптимальности.

На стадии принятия решения достигается полная оценка эффективности выбранного технического решения и подтверждается целесообразность дальнейшего проведения работ.

Процесс ТЭА протекает обычно в такой последовательности:

1. Составление общей методики расчетов и структуры экономико-математических моделей.

2. Формирование массивов исходной информации.

3. Расчет параметров экономико-математических моделей.

4. Проверка моделей на достоверность и точность.

5. Уточнение параметров моделей по результатам проверки и выбор оптимальной модели.

На 1-ом этапе устанавливается задача ТЭА и составляется общая методика их решения. Определяется состав экономических параметров, для нахождения которых предстоит разработать экономико-математические модели.

На 2-ом этапе формируется массив исходной информации, определяется необходимый и достаточный объем информации, собираются исходные сведения, которые затем систематизируются, анализируются и, если надо, корректируются.

После анализа исходной информации экономист вновь возвращается к первому этапу, т.е. к построению моделей, т.к. полученные сведения могут заставить его пересмотреть первоначальную структуру моделей.

На 3-ем этапе анализа рассчитываются параметры каждой модели. При этом применяются различные методы математической статистики, теории корреляции, вычислительной математики и т.д.

4-ый этап – это проверка разработанных моделей на достоверность и точность. Дело в том, что любая экономико-математическая модель несет в себе ряд допущений и упрощений. Поэтому полученные экономико-математические модели должны обязательно проверяться.

На 5-ом этапе параметры моделей уточняются по результатам выполненных проверок. Если проработаны несколько форм моделей, то делается выбор оптимальной модели.

Технико-экономический анализ должен охватить все стадии создания новой техники.

На этапе технического предложения и эскизного проектирования проводятся:

· ТЭА возможных вариантов технических решений и их сравнительная экономическая оценка;

· ТЭА конструкции в целом, анализ реальной расчетной себестоимости и цены;

· корректировка параметров изделия по результатам ТЭА.

На стадии технического проекта и разработки рабочей документации проводятся:

1. ТЭА кинематических схем, компоновки агрегатов и узлов;

2. Расчет экономической эффективности повышения надежности агрегатов и узлов;

3. Выбор экономичных материалов;

4. Анализ технологичности изделия;

5. Уточнение расчетной себестоимости и цены изделия;

6. Корректировка параметров агрегатов, узлов, деталей по результатам ТЭА.

Надо отметить, что ТЭА изделия не заканчивается с окончанием технической подготовки изделия и передачи его в серийное производство. По существу, ТЭА ведется в течение всего периода выпуска изделия, т.к. постоянно возникает возможность внесения каких-либо конструктивных или технологических изменений, которые влияют на экономические показатели.

Виды технико-экономического анализа.

Технико-экономический анализ может быть интуитивным, параметрическим или функциональным.

Интуитивный анализ, основываясь на опыте и таланте проектировщика, не имеет строго очередных границ и последовательности, хотя, как и любой ТЭА, направлен на повышение экономической эффективности инженерных решений, применяемых в процессе создания техники.

Содержанием параметрического ТЭА является поиск взаимосвязей между параметрами и показателями новой техники. Существует четкая методика и последовательность проведения параметрического ТЭА.

Схема технико-экономической оптимизации конструктивных решений на основе параметрического анализа.
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ФСА предполагает метод системного исследования функций объекта (изделия, структуры, процесса), направленный на минимизацию затрат в сферах проектирования, производства и эксплуатации объекта при сохранении (повышении) его качества и полезности.

Любое изделие можно представить не только в виде набора структурных элементов, из которого он состоит (деталей, узлов,агрегатов), но в виде комплекса функций, которые оно должно выполнять в соответствии со своим назначением.

Себестоимость изделия состоит из:

· функциональной себестоимости (это величина min затрат производства, необходимых для выполнения изделием своих функций);

· излишней себестоимости (это величина затрат производства, не имеющих прямого отношения к функциям изделия).

Излишняя себестоимость вызывается различными причинами, которые можно свести в три группы:

· неэффективные методы изготовления изделий;

· неудовлетворительная организация труда;

· несовершенство конструкции.

ФСА направлен на снижение затрат, связанных с несовершенством конструкции. В любом изделии, узле, детали всегда имеются эти затраты. Они вызываются рядом объективных и субъективных факторов:

· недостатком технической и экономической информации;

· недостатком времени, жесткими сроками конструирования;

· недостатком новых идей;

· фиксированием внимания на первом варианте решения и т.д.

Можно выделить два основных направления использования ФСА в процессе конструирования:

· нахождение оптимального, с точки зрения экономики, варианта проектируемой конструкции;

· усовершенствование конструкции выпускаемых изделий на основе более экономичных способов осуществления требуемых функций.

Таким образом, под ФСА понимают метод инженерной деятельности, объединяющий набор приемов, с помощью которых находятся оптимальные технические решения, реализующие полезные функции с min затратами при сохранении или улучшении качества.
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Чистая прибыль (нераспределенная прибыль/убыток очередного периода).





Чрезвычайные доходы и расходы.





Прибыль (убыток) от обычной деятельности.





Налог на прибыль и другие обязательные платежи.





Прибыль (убыток) до налогообложения.





Внереализационные расходы.





Операционные расходы и доходы.





Прибыль (убыток) от продаж.





Управленческие расходы.





Коммерческие расходы.





Валовая прибыль (брутто-прибыль).





Себестоимость реализованной продукции (работ, услуг).





Кривая предложения





Кривая спроса





Дефицит





Излишки





Цена продукции





Количество продукции





� EMBED Equation.3  ���





� EMBED Equation.3  ���





� EMBED Equation.3  ���





НИР





ОКР





Изготовление нового средства производства





Эксплуатация этого средства производства





Результат осуществления проекта (реализация произведенной продукции)
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Результаты предшествующей стадии проектирования.








1. Постановка задачи. Формирование системы технико-экономических показателей.








2. Выбор критерия эффективности.








3а. Разработка математической модели производства








3в. Выбор условий эксплуатации








3б. Установление областей изменения параметров.








4. Выполнение расчетов.








5. Выбор оптимального решения..








6. Анализ результатов и выработка рекомендаций.








К последующей стадии проектирования.
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